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小

売

商

業

に
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け

る
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争

©

側

面
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ハ

片
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;:
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ノ

は

,
し

：

が
：■

き

■
戦
後
.ー.〇
年
間
の
ア
.：メ
リ
カ
配
給
学
界
に.お
い
て
我
々
の
関
心
を
強
く
惹
い'
 

た
問
題
は
凡
そ
ニ
つ
に
整
理
し}
る
と
思
わ
れ
る
が、
' そ
..の

—*
つ
.は
全
体
と
し 

て
の
一
国
配
給
組
織
，の
能
率
乃
至
生
産
性
を
い
か
に
し
て

と

ら

え

る

.

か
、
そ
め 

方
法
を
め
ぐ
ら
て
展
開
せ
ら
れ
て
来
た
研
究
で
あ
り
、

.：他
，のf
つ
は
配
給
論
の 

体
系
化
を
中
心
に
展
開
せ
ら
れ
来.っ
た
論
争
.で
あ
る
。■

|
芯
前
者
0-
-
問
題
を
別
と
す
れ
ば
、
わ
が
国
に
お
い
て
も
事
実
の
記
述
に
終 

始
す
る
を
常
と
し
た
ア.ゾ
リ
力
.，マー

ケ

ッ

テ

ィ 

'ン
グ
め
.理
謫
の
.影
饔
の
下
に
廣 

展
し
来
っ
た
商
業
学.に
お
け
る
理
論
の
貧
困
、7!
r
至
そ
の
体
系
的
欠
陥
は
外
部 

か
ら
は
も
.と
ょ

り

の

こ

と

.
一
部
商
業
学
者
の
間
に
お
いて
す
ら
、：
既
に
久
し
く 

M

刖
か
ら
指
摘
せら
れ

て
来
た
と
ふ」

ろ
で
あ

り

、

1

0

中
に
実
学
と

し

て
規 

.定
さ

れ

、
与
件
の
導
入
に
ょ
る
抽
象
化.の
：方
法
を
伝
統
的
に
拒
否
し
腐
け
て
来 

た
商
業
学
に
と
っ
て
そ
れ
が
体
系
的
斉
一
化
の
問
題
は、
.
.
あ

る
意
味
に
お
い
て 

は
ま
さ

に
商
業
学
誕
生
以
来
の
宿
命
的
な
課
題
で
あ
っ
た

と

も

い

う

こ

と

が

で

，き
ょ
ぅ
。
も
ち>0

ん
か
：か
：る
志
向
は
ひ
：と
り
わ
が
国
の
み
に
み
ら
れ
た
底
流
で 

:

は
'な
く
、
特
に
第
二
次
犬
戦
後
の
ア
メ
リ
カ
@a
給
学
界
に
お
い
て
は
、
ア
ル
ダ 

:«
:
ス
ン
氏
が
1

U
で
い
る
ょ
^

^

®々
な
る
諸
要
因
に
茭
え
ら
れ
てia
給
論 

,の
理
論
的
体
系
化
の
：試
み
が
表
面
化
し
、
：
す
で
に
い
べ
つ
が
の
ま
目
す
ベ
き

^; 

果
を
わ
れ
わ
れ
に
も
た
ら
し.て
い
る
。

,

;'
'.
.
:ゾ
‘ 

, 

，
ア
メ
リ
ヵ
配
給
学
界
に
お
い.て
か
が
る
13
給
論
の
.理
論
的
^
系
化
0
研
究
に

そ
の
端
緒
を
開
い
た4 '

の
は
—*
.

九
©

五
牟
の
コ
ン
ヴ
ナ
丨
ス
教
授
の

「

配
給
科

.(

t
.
2 

. 

：

.
-

学
の
展
開」

’
と
題
す
：る
論
文.で
あ
：る
が
、
，し
か
し
そ
れ
以
来
今
日
に
及
ぶ
い
わ 

ゆ

る
— 1
&
給
諭
の
科
#
化
1
を
め
ぐ
る
論
争
に
直
接
契
機
を
与
え
た
も
の
ぼ
'ア 

■
ル
ダ
ー
X-
ン
及
び
コ
：ッ,
ス
両
氏
：の
：

「

配
給
の
理
論
へ」

と
題
す
る
矹
绝
で
あ 

;;
'る
。：
今
此
の
論
争
の
内
容
に
立
ち
入
：マ
て
論
ず
る
こ
と
は
此
処
は
そ
の
場
所
で 

ば
な
い
：し
、
ま
た
此
の
論
争
の.内
容
に
関
し
.て
は
神
戸
大
学
荒
川

塗
！！

助
教
授

.

の
極
.

め
て
克
明
な(

i

究
，

4

あ
る
現
在
、
敢
え
て
再
論
の
要
は
.

な

い

.
と

考

え

ら

れ

,

 

-

 

.

.

.

• 

.

.

.

る
が
、
ハ'

要
す
る
に
此
の
論
争
の
過
程
に
'

お
い
.て
そ
の
核
心
に
す
え
ら
れ
た
問
題 

枕
、.
'

は
.

た
：し
て
@
給
論
は
科
学
と
し
て
経
済
学
な
ど
と
は
全
く
異
な
つ
た
杓
容

の
も
の
と
し
て
体
系
化
さ
る
べ
き
で
あ
る
か
、
そ
れ
と
も
そ
れ
.は

経

済

学

理

一

的

に

理

解

：せ
し
め.る
基
礎
理
論
.は
、
経
済
学
理
論
域
外
の
理
論
に
求
め
ざ
る 

論
、
な
か
ん
ず
く
今
日
ま
，で
い.わ
ゆ
る「

企
業
行
動
の
理
論」

と

し

て

展

開

せ

を

え

な

い

と

し

、
.そ
こ
で
両
氏
は
、
全
く
渐
た
な
配
給
理
論
を
構
成
す
る
こ
と 

ら
れ
来
っ
た
理
論
内
容
の
，一
層.の
精
密
化
を
通
じ
て
、
こ

れ

を

軸

と

し

て

体

系

の

必

要
.を
提
唱
す
る
。.そ
し
て
そ
の
基
礎
理
論
と
し
て
両
氏
が
、
も
っ
と
も
_
 

化
さ
る
べ
き
；か
，の
問
題
で
あっ
た

よ

ぅ

に思
わ
れ
る
。
、も>
と

.4
此

の

論

争

の
.

_密
に
.は
ア
ル
ダー
ス

ン
氏
は
七
い
.

へ̂
き
で
あ
ろ
ぅ
が
、
採
用
し
た
も
の
は
集

.
団
行
動
論
、
特
に.「

組
職
さ
れ
だ
行
動
牀
系

」

.が
る
概
念
で
あ
る。
■
:

.

.

.か
く
の
如
べ
両
氏
は
集
団
行
動
論
に
依
拠
し
つ
^
新
配
給
理
論
展
開
の
野
心 

的
試
み
'に
霞
手
し
た
の
で
あ
る
が
マ.'/
ク
ゲ
リ
ィ
、.ダ
.レ
.ザ
ー
両
氏
の
、ご
と
き

'

^

6

.

 

ノ

過
程
に
お
い
て
も
、
た
と
え
ば.ハ
：
ッ
チ
ン
ス.ン
氏
の
所
説
に
み
ら
れ
るf

 

に
、
配
給
論
は
単
な
る
技
術
論
な
い
し
実
践
論
で
あ
る
と
し
て
、
禱

学

、
社
会 

学
と
並
列
す
る
科
学
と
し
て
の
そ
の
体
系
化
は
期
待
し
え
な
い
し
、
ま
た
期
待 

さ
れ
る
べ
き
も
の
で
も
な
い.と
し
、
,か
.か
る
論
-#
の
意
義
そ
の
.も
の
ま
で
も
否 

定
し
よ
う
と
し
た
論
者
も
皆
無
で
は
な
か
っ
た
。
が
、
し
か
し
一
般
的
に
■い
マ 

て
、.

「

配
激
論
は
単
な
る
現
象
の
蒐
集
整
理
や
そ
の
記
述
.の
段
階
を
超
え
て1

つ 

の
科
学
的
体
系
に
ま
で
高
め
；ら
れ
か
け
れ
ば
な
ら
な
い
と
い
う
志

.向」

は
す
で 

に
‘ア
メ
リ
ヵ
配
輪
学
界
の
大
馨
と
し
て
暗
黙
の
う
ち
に
肯
定
：せ
ら
れ
て
い
た
.と 

み
る
こ
と
が
で
き
よ
う
。

ア
ル
ダ
I

ス
ン
お
よ
び
コ
•ック
ス

.

両
氏
の
考
え
方
は
、
そ
し
て
そ
れ
は
ま
た 

た
と
え
ば
グ
レ
ザ
ー
、

マ
ッ
ク
ゲ
リ
ィ

(

マ
ヴ

ク
ゲ
リ
イ
教
授.の

主
張
の

詳
細 

に
つ
い
て
.は
拙
稿

T

マ
ッ
ク
.ゲ
リ
.ィ
教
授の

配
給
観」

三
田
学
会
雑
誌
第
：四
十 

A
卷
第
五
号
を
参
照
さ
れ
た
い

〕

な
ど
の
諸
氏
に
と
っ
て
も
、
そ
て
に
ぱ
多
少 

の

ニ
ュ
I
ア

ン

ス

の

相
違
が
認
め
ち
れる
と

は
い
え
、*

ボ
的
に
は*

®

の
®
 

考
方
法
で
あ
る
が
、
：
.
.氏
ら
^

も
と
も
と
配
給
現
巍
が
多
面
的
性
将
め.%
の
で 

あ
る
以
上
、
：
経
済
理
論
：の.今
後
の
精
密
瓜
を
も
っ
て
し
て
も
、：
配
給
現
象
に
お
. 

け
る
社
会
現
象
、，
生
物
学
的
現
象
と
し
で
の
側
面
は
十
分
な
解
明
を
与
：え
ら
れ

.る
こ
と
な
く
残
ら
ざ
る
を
え
ず
、
し
た
が
っ
て
か
く
も
複
雑
な

@3
給
現
§

^

.

. 

.

.
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.

:
小
売
商
業
に
軚
け
石.競

争

の

側

面
, 

‘
.

_

も
、
既
に
指
摘
しK

お
：い
：た
よ
う
に
そ
こ
に
は
夫
々
心
理
学
に
、
あ
る
い
は
社 

:

会
学
：r
経
済
学
へ
の
よ
り
多
き
偏
向
が
認
め
ら
れ
名
と
は
い
え
、
共
通
的
に
経 

済
学
理
論
の
捽
内
か
ら
の
，脱
却
を
強
調
し
、
制
度
主
義
的
接
近
方
法
.の
立
場
を 

貫
か
ん
'と
す
る
の
志
向
を
明
示
し
て
，い
る
と.い
.う
意
味
：で
こ.れ
ら
.一
連
-€
>
人
.々 

を

：

「

制
度
主
義
グ
ル
，丨
プ

」

と
し
て
概
括
し
う
る
ヤ
あ.ろ
う
。

■
.

し
か
し
こ
れ
ら
：制
度
、囊

グ

：ル
ー
。フ
の
、全
く
独
自
な
試
み
と
は
反
対
に

:>

:「

配
給
現
象
を
そ
：の
^

^
に
お
：い
て
作
用
し
て
い
る
.諸
法
則
を
解
明
す
る
こ
と 

.に
よ
う
て.こ
れ
を
統
一.的
に
理
解
せ
し
，め
る
理
論
を
求
め

.る
こ
と
よ
り
、
む
し

'
.
.
' 一
-
 

.

.

:

•

.

(

注
7)

ろ
配
給
と
い
う
経
済
活
動
の
実
践
上
め
基
本
的
行
動
原
理
を
追
及

」

し
、
こ
れ 

を
軸
と
.し
て
理
論
：の
体̂

^
を
；は
か
ら
ん
と
す
る
ダ
ルI
プ
：が
存
在
す
る
。
筆 

者
の
知
る
限
り
戦
後
配
給
論
の
分
野
か
ら
か
か
る
志
向
を
逸
速

X
表
明
し
た
も 

の
は
力
.ン
サ
ス
太
学
ア
ル
'フ
レ
ッ
ド.
1,
*
^
丨
リ
ー
教
授
で
あ
つ
た
が
、
し 

.か
し
教
授
め
提
唱
は
単
セ
体
系
化
の
访
向
を
示
し
糸
に
と
ど
ま
り
、
そ
の
内
容 

に
ま
で
立
ち
入
マ.た
積
極
的
！！貝
献
は
そ
こ
に
は
其
ら
れ
な
か
つ
：た
。
今
：日
此
の 

グ
.ル
.
.
tブ
.を
代
表
す
る
も
の.は
メ 
J

レ
}ン
及
び
ヴ
.工
■ル
ド
ー
ル
シ
で
あ.る
が
、



比
の
グ
ル
.丨
プ
：.の
意
図
す
る
と
亡
ろ
は
、
，例
え
ば
ヴ
エ
ル
.ド
！
ル
ン
民 

:の
冒
頭
に
の
べ
ら
れ
た
民.の
：配

給

理

論

に

対

す

る

規

定

の

中

で

*-
'

も

明

瞭

に

示 

さ
れ
て
い
る
。
即

ち
.—
1@3
給
理
論
ば
生
産
者
か
.ら
利
用
者
ま
た
は
消
費
者
へ
の 

財
貨
及
び
用
役
の■
れ

を

支

配

す

る

：
：
.：
政
策
作
定
者
の
諸
活
動
を
説
明
す 

る

|
こ
と
を
も
っ
.て
そ
の
課
題
と
す
る
と
。
が
く
し
て
此
の
.立
場
は
制
度
主
義 

グ
ル
ー
ブ
の
志
向
す
る
ょ
う
な
独
自
な
新
配
給
理
論
確
立
の
必
要
を
認
め
ず

、

• 

ひ
た
す
ら
経
済
学
に
お
い
て
今
日
ま
で
発
展
せ
し
.め
ら
れ
来
？
たr

企
業
行
動 

の
理
論」

の
一
層
0
精
密
化
に
体
系
化
の
基
礎
を
求
め
ょ
う
と
し
て
い
る
。

こ
の
ょ

う

に

，ア
メ
リ
ヵ
配
給
学
界
を
舞
台
に
今
日
ま
で
展
開
せ
ら
れ
て
来
た

. 

r

配
給
論
の
体
系
化
を.め
ぐ
る
論
争」

は
わ
れ
わ
れ
に
A

i

oga
^
s^
I

M

^

r 

お
'け
る
一
：一
つ
の
途
を
示
し
て
い.る
。
も
っ
と
も
こ
れ
ら
の
試
み
そ
れ
自
体
は
未 

だ
問
題
提
起
：の
段
階
を.い
ち
じ
る
し
く
こ
え
る
も
の
で
：は
方
い
.
'だ
げ
に
、
；そ
の 

成
否
の
判
定
に
は
さ
ら
に
多
少
の
時
日
の
経
過
を
ま
た
.な
げ
れ
ば
な
ら
•な
い
で 

あ
ろ
，う
.。
.
し

か

し

筆

者

が

此

の

論

争

に

直

面

し

て

強

く

感

ず

る

こ

と

は

、

そ

れ

 

は
ま
た
荒
川
助
教
授
の
強
調
せ
ら
れ
る
点
で
も
あ
：る
が
、
配
給
現
象
そ
の
も
の 

は
た
し
'か
に
多
面
的
現
象
で.あ
る
に
も
拘
わ
ら
ず
、
、そ
れ
は
社
会
現
象
、
心
理
. 

現
象
で
.あ
る
前
に
す
ぐ
れ
て
経
済
現
象
で
あ.ゥ
•>
ま
た
こ
れ
は
経
済
現
象
と
し 

て
把
握
さ
れ
ね
ば
な
ら
な
い
と
い
う
こ
と
，、
，こ
れ
で
あ
る
。

 

‘ 

制
度
主
義
的
志
向
、
特
に
ア
ル/

I
ス
ン
的
忠
向
は
文
字
通
り
賞
讃
に
値
い 

す
る
着
想
で
あ
ろ
う
。
し
か
し
少
な
く
と
も
今
日
の
段
階
に
お
い
て
は
制
度
主

. 

義
の
立
場
一
般
は
、も
づ

"と

もア
ル
ダ
ー

ス
ン
.の
最
近
の
労
作
を
考
え
る.と
き 

一
概
に
無
理
論
と
極
論
じ
ぇ
な
ぃ
と
し
て
も
、
概
し
て
記
述
的
傾
向
を
強
く
も

つ
も
の
へ
で
あ
る

」
j

と

は
.否

定

し

え

ず.'
-
'
.、か

；つ

て

の

ド

イ

ツ
..歴

史

学

派

へ

：
の

批

判 

は

そ

の

ま

ま

で

は

な
.：い

に
.せ
.ょ

制

度

主

義

へ...
の

批
¥1
--
^
も

あ

ろ

ぅ

。S3
給

論

研
 

「

究

に
.お

け

る

今

日

の

課

題

が

そ
_の

体

系

化

の

：
ー

点

に

し

ぽ

ら

れ

て

い

る

と

き

少
 

な

く

と

も

今

日

の'段

階

に

お

い

て

は

制

度

、囊

的

ア

。フ
ロ

.丨

チ

に

多

く

の

期

待

： 

を

ょ

せ

る

こ

と

は

で

身

な

い

の

で

は

な

か

ろ

ぅ

か

。

の
：
み

な

ち

ず

配

給

現

象

.

=

 

財

貨

及

び

用

役

の

」

流

通

現

象.そ

の

も

：の

が

す

ぐ

れ

て

経

済

現

象

で

.あ

：
る

と

.
の

認
 

識

の

：上

に

立

つ

と

き

、

配

給

論

.の

体

系

化

は

経

済

学

理

論

の

枠

内

に

お

い

て

、

I

あ
々
い
ぽ
具
体
的
に
は
企
業
行
動
の
理
論
を
中
心
匕
体
1

せ
ら
る

.

べ
き
で
あ 

る
こ
-と
ば
当
然
期
待
さ
れ
て
し
か
る
べ
き
こ
と
で
あ
ろ
う
0

:- 

以
下
の
小
論
に
：お
い
：て
ら
れ
る
小
廣
市
場
に
お
け
る
競
争
の
分
析
も
有 

:

の
如
き
方
法
論
的
反
省
の
上
に
立
脚
し
て
な
さ
れ
た
'%
-

の
で
あ
る
。
勿
論
そ
こ 

.

で
の
分
析
は
従
来
の
此
め
面
で.の
研
究
に
新
た
.に
附
加
す
る
と
こ
ろ
は
殆
ん
ど 

:

な
心
と
い
う
て
も
よ
“
で
あ
ろ
ぅ
ァ
い
わ
ば
そ
れ
は
与
え
ら
れ
た
配
給
論
体
系 

化
の
途
の
下
で-お
そ
ら
く
.筆
者
に
ど
づ
て
の
み
意
義
を
も

ち

ぅ

る
さ
さ
や
か
な 

I

つ
の
.研
毙
ノ
ー
ト
で
あ
る
に
す
ぎ
な
い
か
も
し
れ
な
い
。

'

.

.

，

.
ぐ

：
'

.

'
,
:
-
.
.
:
.
.
.

■
■
■

.

.

...
 

•

 

•

 

'..

(

注
1

0

'配

給

論

研

究

に

お

：
け

る

理

論

的

：解

明

は

実

務

家

達

：は

そ

れ

を

「

非

実

.
際
.的
.

」

.
な
も
の
で
あ
；る
と
し
、

ま
.た
：研
究
者
自
身
も
経
済
学
部
門
に
対
す
る

.配
給
部
門
の
特
珠
性
は
-.
配
耠
機
関
乃
.至
配
給
機
能
を
詳
細
に
記
述
し
説
明

:
.
.
^'
与
.え
る
こ
.
.と
.

」

<o
'
中

に

.求

め

ら

る.ベ
'き
'で
，あ

る.と
し
、
.殊
更
に
軽
視
さ
れ
.

て
来
た
の
で
あ
る
が
、
最
近
に
' お
い
て
は
、,
先
ず
第
一
.
に
、
実
務
家
逮
が
と

り

_1
1
げ
た
問
、題
.は
そ
.の
解
決
.
.に
'際
し
て
は
厳
密
な
技
術
を
必
要
と
し
、

こ
の

こ
と
が
研
究
者
ょ
り
も
.む
し
ろ
筅
務
家
を
し
て
先
ず
理
論
の
必
要
を
痛
感
ぜ 

'
し

め

る

に

至

：
っ
.
た

こ
ど
、

V

そ
し
.て
.第
'一一

に
は
教
師
の
惻
に
お
い
.て
も

#
な
る 

現
象
.の
記
述
や
説
明
の
み
に
ょ
っ
て
は
学
坐
に
'対
す
る
効
.果
的
訓
練
は
期
待 

'し
え
な
い
こ
と

、
ま
た
第一 :

一
一
に
、.そ
し
て
'最
も
.重
要
な
こ
と
に
は
実
務
家
逮 

が
.絶
え
.ず
変
化
し
て
行
く
現
樊
に
つ
ぃ
.て
適
確
な
認
識
理
解
に
到
.，達
す
る
た 

め
に
は
現
実
の
理
論
的
分
'析
亦
絶
対
：

g

条
件
で
あ
る
.こ
と
を
実
務
家
自
身
が 

^
痛
感
サ
る
に
莩
っ
た

こ

と

、
か
.が
る
，■
事
情
が
配
給
論
矹
究
に
お
け
る
理
論 

的
解
明
の
意
義
を
再
認
識
せ
し
，め
る
に
至
っ
た
も
の
；で
あ
る
と
、

ァ
ル
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:

小
売
商
業
に.お
.け
る
競
争
の
側
面
が
経
済
理
論
家
.

€>
.
間
題
意
識
の
中
に
入
り 

こ
む
に.至
つ
た
の
は
決
し
て
新
し
い
こ
と
で
は
な
く
、
'例

え

ば

ア

ダ

ム

•

ス
ミ 

ス
.
の
如
き
も
そ.：の

著「

1
1
|
|論
1_
_
:

:

の
第
1
1篇
第
'2
1

章

「

資
本
の
痕
々
な
る
使
用 

に
つ
い
て̂

の
中
で
次
の
ょ
ぅ
に
そ
の
見
解
を
表
明
し
て
い
る
卩
即
ち
、

.
'

.『

商
店
主
.及
び
：軒
人
に
反
対
す
る
.ぁ
、る
.政
論
家
達
，の
偏
見
は
、

全
然
根
柢
の 

^

い
も
.の
で
あ
る
o

こ
.れ
ら
の
商
店
主
及
び
商
人
に
.課
税
し
、
文
は
そ

の
数 

を
制
限
す
る
^

;>
:
ぼ

全

-<
'

不
.必
要
で
あ
る
。：>
と
'、
言

，

の

ゅ
 

.
し
て
栢
互
に
害
う
，

k

ぅ

な

こ

と

は

あ

，る
.げ
れ
、
：ど.も
、

公
衆
を
害
ぅ
.ほ
；ど
そ

，

の 

.
:-
数
の
増
加
ず
る
.

M

と
は
.決
し
て
.あ
.り
え
：な
い
.が
ら
で
あ
る
;

"
例
え
ば
あ
る
#

..I
:

五

パ

四

.五
，)

.

.
'
小
売
商
業
に
ぉ
付
る
德
争
め
侧
- ®
.



V

寒
の
；都
市
で
売
り
捌
；乂
こ
と
の
.出

来

る

雑

貨

品

：の
.量

は

、

.

そ
の
.
都
市
及
び
附

 ヾ

■

近
.の
.需

要
^

よ
.っ

て

，
限

定

さ

；
れ

て

1>
'
:る

.0
'$
れ
：ば

雜

貨

業*に
：使

用

さ

れ

"う

る 

■■
•
資
本
は
、？
そ
れ
だ
：げ.の

：：

量
を
瞵
入
す
る
.に
足
る
鶴
を
.超
え
.る
，
こ
ー
と
：
は
.出

来

な 

:
:

い
.
0 
も
七
此
の
資
本
が
'二
人
_の
：雑

貨

商

の'間
に
分
割
さ
れ
：た
と
す
れ
ば
、
彼 

，等
.の
間
の
競
争
は
双
方
を
し
て
、
そ
の
*

本
が
唯I

人
'の
.雜
货
商
6
'手
中
匕 

あ
っ
た
場
合
ょ
り
i

層
廉
価
‘に
そ
'の
商
ロ g

を
賅
売
：せ
し
め
^
傾
向
.を
も
つ 

.

.

.で
あ
ろ
う
。

ま
た
も
し
そ
れ
が
，一一.
0人

.^
間
に
分
割
含
れ
た
と
す
れ
ば
、
.彼 

等
.の
間
の
.競
争
は
H

に
そ
れ
だ
け
大
：ぎ
く
な
り
、
..
:
'価

格

を

引

き

上

げ

〗

る

た

、：め

. 

ソ
.に
彼
等
が
結
合
す
る
機
会
は
、
班
に
そ
れ
だ
.け
少
な
く
な
る
セ
あ
：ろ
う
。
彼 

_

の
：間
'0
_競

争

は

恐

ら

.<
-
被
等
.の
中
の
.あ
る
も
の
を
没
落
さ
せ
る
か
も
：レ
れ 

.な
い
が
、

こ
れ
に
注
意
を
払
う
-v
-J
と
.は
関
係
当
事
者
.の
仕
事
で
あ
っ
て
、
双

■

‘：

(
注
1)

等

の
.
.思
慮
に
.委
.せ
て
お
い
て
差
支
え
な
い
こ
.とで
あ
ろ
う』

と
。 

:此
の
見
解
が
我
：々

匕
直
接
語
って
い

る
^

こ

ろ

は

、
消
費
者
の
利
益

擁
課
の 

点
に
お
い

て
、

「

ス
ミ
ス「

は
市
場
に
お
け
カ
競̂

の

作

用

に

全

幅

の

信

頼

：を
，お
い 

て
い
た
.と
い
う
事
実
で
あ
る
が
、
し
か
し
.そ
の
背
後
に
は
今
日
の
い
わ
ゆ
る 

「

完
全
競
争」

が
想
定
せ
ら
れ
て
い
た
こ
と
；は
明
ら
か
で
.あ
る
。
’少

な

く

と
.%
.
 

此
の
完
全
競
争
の
想
定
は

「

競
争
に
対
す
る
信
仰

」

に
み
ち
あ
'ふ
れ
、.
競
争
社 

会
こ
そ
は
経
済
の
本
然
の
姿
な
り
と
考
え
て
.い
た
ス
ミ
ス
及
び
そ
の
同
時
代
の 

人
々
に
と
っ
て
、'ま

た「

商
業
0:
完
全
な
る
自
由
競
#

」

と
い
う
表
現
に
よ
っ 

て
1
こ
：に
経
済
体
系
の
理
想
状
態
を
も
.た
ら
す
た
め
の
実
践
的
意
味
を
お
そ
ら 

く
附
与
し
よ
う
と
し
た
で
あ
ろ
う
と
想
像
.さ
れ
る
彼
等
の
意
図
に
て

ら

し

て

、

一
 

む

し

ろ

不

可

欠

な

前

提

.で

あ

つ
た
と
い
わ
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
。勿
論

此
の
.

.「

完
全
競
争1—
::
:
の

概

念

が

今

日

規

定

せ

ら

れ

て

い

る

：.程

厳

密

に

認

識

せ

ら

れ

て
 

い

な

か

っ.た

こ

と

は

、例
え
ばス
ミ

ス

が

完
全
競
#
と

い

う
言
葉
を
使
用
す
る 

:
a

と

な

く

、
へ当
為
的
色
彩
を̂

>

も

っ

：た
'
■
'「

自
由
競
争1-
な

る
表
現
を
用いV

 

.い

た

こ

と

か

ら

も

明

ら

か

で

あ

る

。
：
如

ち

^

な

く
^
も

ス

、、，
ス

の

段

階

に
.お
_.い 

て

は

、
此

の

'概

念

は
そ

れ

が
有
す
る
方
法
的意
味

の

故

に

と

い

う

ょ

り

は

む

し
 

'ろ
：そ
0

実
践
：§|
|味

の

故

：に

と

：り

入

れ

ら

れ

た

の

で

あ

り

、

従
*?
.
X :
そ

の
意
味 

■.
に

お
.い
.て

は
暗
黙
的
な
想
定.で
あ
っ
た
と
い
ベ
き
で

”あ

ろ

う0

そ

し

て

そ

の 

後
の
経
済
理
論
の
進
歩
は
、
--
I
此
の
前
提
の
方
法
的
意
味
を
自
覚
し
、

そ

れ

を 

精

密

化

ず

る

こ

と

に

ょ

っ

て
1
発

展

せ

し

办

ら

れ.て

来

.た

と

ぃ

ぅ

こ

と

も

で

き

今

日

経

済

理

論

の

：
上
'で

「

完

全

競

争

市

場

じ

が

語

ら

れ

る

場

合

、

そ

れ

は

次
 

の

如

きr「

つ
；
の

条

件

が

：み

：た

ぎ

れ

て

い

る

場

合

の

市

場

を

意

味

し

て

語

ら

れ

て
 

い

る

？

即

ち

そ

の

第

一：：

は

、
.競

争

：の

雜

性

の

条

件

で

あ

り

第

一

一

は

市

場

の

完
 

.全

性

：の

条

件

で

あ

る
。
S
 

.の

鐵

競

争

の

：条

件

と

.は

同

じ

種

類

に

属

す

る

と
 

み

ら

れ

る

財

貨

又

は

用

役

の

売

手

及

况

買

手

が

共

に

多

数

で

、

し

か

も

個

々

の 

売

手

及

び

貲

手

の

取

引

額

が

夫

.々

市

場

の

取

引

額

全

体

か

ら

み

v

無

視

し

ぅ

る
 

ほ

ど

に
.小

さ

い

と

，
い
_ぅ
..こ
>
'
.で

あ

る

。.
こ

の

よ

ぅ

な

条

件

が

み

.た

さ

れ

て

い

る
 

場

合

に

ば

個

々

の

売

手

ま

た

ば

買

手

は

生

産

物

た

る

と

用

役

た

る

と

を

間

わ
 

ず

、：
単

独

の

鐘

を

も

う

て

し

て

は

価

格

を

変

動

し

え

な

い

か

ら

市

場

德

を
 

与

え

ら

れ

た

も

の.と

じ

て

ぅ

け

と

り

、

.
ぞ

の

市

場

価

格

：に

お

い

て

最

大

の

利

潤
 

•を

あ

げ

る

よ

ぅ

！
^

量

を

調

節

せ

ざ.る

を

え

な

い

。

従

？
て

市

場

価

格

は

そ

の 

意

味
'に

お

い

て

個.々

の

経

済

主

体

の

行

動

、

即

ち

！！
露

量

を

決

定

す

る

と

こ

ろ

の
バ
ロ
メ
！
タ
ー
であ
る
a

ま
た
か
か
る
事
情
の
下
で
は
佩
々
の
売
手
叉

は
買

. 

芋
は
市
場
に
お
け
る
自
己
の
地
位
が
極
め
て
微
弱
で
あ

る

こ

と

を意
識
し
て
い 

各
か
ら
、
i

の
行
動
が
競
争
相
手
に
対
し
て
直
接
の
反
応
を
生
ぜ
し
め
な

い 

.と
互
に
考
え
て
い

る
0
従
っ
て
寡
占
の
連
論.に
お
い
：て
觀
定せ
ら

れ

る
ょ
う
に 

競
条
者
が
•互
.に

敵

対

意

識

を
%•
っ
て
6

-1
|
す

る

こ

と

は#
え

ら

れ

な

い

。

第
二
の
完
全®

の
条
件
が
成
立
す
る
た
：め
に
は
、
売
手
で
あ
る
と
貿
手
で 

あ
る
と
を
問
わ
ず
、
■個
々
の̂

^

^

が̂
最
大
のp
;i l

を
求
め
て
行
動
す
.る
の 

に
何
等
の
妨
げ
も
な
い
こ
と
を
必
要
と
す
る
。
.
こ
の
た
め
に
は
か
か
る
行
動
を 

妨
げ
る
ょ$
な
.
ー
切
の
人
备
的
へ
制
度
的
乃
至
技
術
的
麗
が
存
在
し
な
い
の

-'
: 

み
.な
ら
ず
、
べ
競
争
者
ば
関
係
す
る
市
場
の
事
情
に
つ
い

2 -
^

{
な
智
識
を
も
：っ.
 

て
い
な
げ
れ
ば
な
ら
な
い
。
ぞ
し
て
此
の
条
件
と

i

す
る
更
に
も
う
一
つ
■の 

重
要
な
条
件
は
、
多

数
0 ;

売
手
に
ょ
っ
て
供
給
さ
れ
る
词
種
の
商
品
に
，対
し
て 

買
手
は
特
別
の
邃
好
を
も
た
な
い
こ
と
、

1

目
す
私
ば
貲
手
は
同
@

の
商
品
に 

つ
.い
て
売
手
を
無
差
別
.に
.選
択
す
る
こ
と̂
あ
る
。.が
か
る
場
合
、
.
.
.あ
.る
売
手
：
. 

,が
他
の
競
争
者
ょ
り
も
徵
か
で
も
俄
い

§

で
供
給
し
上.う
と
す
れ
ば
他
の
競
■.
 

#

者
に
向
け
ち
れ
る
は
ず
の
，需
要
を
そ
の
売
手
が
吸
収
す
ふ
こ
と
が

5®
、

ニ
反 

対

：に
他
の
競
争
者
ょ
り
も
僅
か
セ

4 :

咼
い
德
で
供
給
し
上
う
ど
ず
れ
ば
そ
の

. 

売
芽
ぬ
向}

は
ず
0 ;

需

要

は

他

め

売

宇

に

奪

わ

が

る

こ

，
と

と

な

る

,0
換

言

す

れ
 

ば
同
褪
の
商
品
に
対
す
る
個
別
需
要
の
弾
力
性
は
無
限
大
：で

.あ
る
と
い
う
.こ
と 

で

ぢ

る
0-
:

-
 

、
；
•
•

'.
:

.

さ

て

此

の.ょ

う

な

規

定

を4:
っ

た

完

全

競

争

の

前

提

ぬ

立

つ

経

漭

学

が

さ

し
 

当

っ

て

の

我

々

の&

に

て

ら

し

て

問

題

と

な

る

の

ば

、

7

ガ

レ

ッ

ト
•
ホ

：

小
売
商
業
に
お
け
る
競
争
の
側
面

:

丨
ル
夫
人
が
棺
摘
し
て
い
ふ
ょ
ぅ
に
'

「
こ
れ̂

:

の

仮

說

の

上

に

；
立

っ

た

^

紘
 

，
的
経
済
学
は
す
で
に
仮
説
に
お
い
'て
配
給
の
分
野
を
排
除
し
て
し
ま
っ
て
い 

.

|

^

と

，
い

ぅ

側

面

で

あ

2 >
-

。
た
し
か
に.

交
換
当
事
渚
の
対
応
、
市
場
統
制
力
の 

.

否
定
、
輸
送
費
の®

定
、\.
智
識
の
完
全
性
、
購
買
者
の
特
別
な
選
好
の
否
定
、

:

生
産
物
の
同
質
性
な
ど
ど
お
菊
金
競
牵
の
諸
条
件
は
そ
の
へ
い
ず
れ
を
と
っ
て 

も
今
日
の
配
給
の
機
能
分
野^.
否

定

す

る

も

の

で

：あ

る

。
：
し

か

し

.こ

れ

ら

の

諸 

問
題
ば
今
少
し
べ
後
の'問
蹑
と
し
て
お
こ
ぅ

-°
■

.

一
 

. 

'
.い
ず
れ
に
せ
ょ
近
代
経
，
学
は
ま
ザ
自
由
競
争
の
経
済
学
と
し
て
構
成
せ
ら 

:

れ
把
の
で
あ
ヶ
、:.
.ス
ミ
ス
:'
"
リ
カ
-
.ド
は
勿
論
ヮ
ル
ラ
ス
、
パ
レー
ト

も

、

王
と 

し
て
自
由
競
争
の
経
済
社
会
を
分
析
.の
対
象
と
し
て
来
た
と
い
っ
て
も
過
言
で 

は
な
い
ヶ
も
ス
と
も
彼
等
も
独
占&

在
を
見
炎
し
知
わ
け
で
は
な
い
。
彼
等 

も
ま
た
独
占
を
取
か
敗
い
独
私
理
論
を
夫
々
隱
し
'て
来
て
.い
る
。
問
題
を
商 

業
の
分
野
.に
限
定
し
弋
み
て.も
、
：
先
に
引
用
し.た
ス
'、
、
、
ろ
の
.例

の

中

に

も

み

ら 

れ
み
丸
ぅ
に
、
©
に
.ス
ミ
ス
自
身
に
お
：い
て>
\も

.っ

と

も

そ

の

蓋

然

性

は

競

争 

者
の
：数

に

反

比

：例

ず

る

ど

¥
て
重
大
な
問
題
と
意
識
さ
れ
は
し
な
ー
か
っ
た
が
\ 

結
合
の
危
険
が
認
識
せ
ら
れ
て
い
た
こ
と
は
事
実
で
あ
る
0
.ま
た
J 

,
s •ミ
ル 

:に
至
づ
て
は
小
売
敗
場©
不

完

全

性

は

も

：っ

'ど
明
確
疙
亂
識
せ̂:
れ
て
い
る
。
' 

t:
;
較

J
0-
こ
虼
は
ケ
ナ
ン
ズ
：に
；つ1>
て

も

屋
^

■
み
な
6;

ず

同

：ー
.
地
域
内
の
褪
々
な
る
店
舗
に
お
い
て
ず
ら
、
同
一
.
且
つ
同
質
の 

財
貨
が
非
常
な
開
差
淹
も
ク
で
政
壳
さ
れ
て
い
る

^

こ
.
と

が

認

今

 

い 

た
。.
だ
が
彼
等
は
此
の^-
ぅ
な
認
識
に
到
達
し
4

に
，も
拘
わ̂
ず
、
彼
等
が
意 

因
设
て'い
：た
と.こ

ろ

は

何

ょ

り

.も

ま

ず

そ四
七
.(

四

七)

.



態
の
分
析
で
あ
り
、
競#
理
論
の
純
化
で
あ
っ
た
た
め
、
ヶ
ア
ン
ズ
に
し
て
も 

-:
ル
に
し
て
も
、
真
に
競
净
的
諸
事
情©
下
で
決
定
ざ
抝
石
卸
売
価
格
か
ち̂
 

小
売
馨
の
骓
離
に
注
目
し
：な
が
ら
、
結
局
.に
お
い
て
後
者
は
前
者
に
一
致
す 

る
と
い
ぅ
含
み
を
も
た
也
る
こ
と
に
よ
っ
て
問
題
の
解
決
を
は
か
ら
ん
と
^
た 

の
で
あ
っ
て
、
小
売
市
場
に
作
用
す
る
競
争
そ
の
も
の
に
ま
で
疑
問
を
さ
し
は

'
 

さ
か
に
は
至
ら
允
か
っ
た
？
換
言
す
れ
ば
彼
等
に
ど
：？
て
は
、
競
净
の
不
完
全
：
 

性
け
独
^;
は
む
し
ろ
|
^

社
会
ぬ
お
け
义
例
外
的
現
象
と
み
な
さ
々

X
.

き
^
'
の 

で
あ
り
、
よ
じ
そ
れ
が
荏
在
ず
る
と
じ
て
も
そ
れ
は
経
済
か
本
然
め
姿
で
だ

-
 

く

、

競
争
社
会
ご
：そ
経
済
の
本
然
の
姿
な
ゥ
と
の

「

信
仰J

が
此
の
段
階
に
お 

.い
て
も
依
然
*:
か
れ
て
い
た
と
み
る
ご
と
が
で
き
る。'
 

^

!

し
か
し
此
の
よ
'ヶ
な
完
全
競
争
を
前
提
と
す
る
伝
統
理
論
に
対
し
て
^

実
の 

推
移
を
背
景
に
、
理
論
の
、

し
た
が
ャ
て
ま
た
そ
£

刖

提

：の

再

吟

味

の

要

求

が
 

:生

ま

れ

て

來

た-°
{
1塞

競

争

の

条

件

が

：現

実

の

市

場

に

杉

い
v

み
た
さ
れ
な
い
：
 

も
の
で
あ
る
ご
と
.は

明

ら

か

で

、

完

全

競
#

のU
.

つ

の

条

件

の

；い

ず

れ

亦

一

：

方 

又
ば
双
方
が
み
た
ざ
れ
な
い
め
が
；む
し
ろ
市
場
の
規
実
で
あ
る
。
.
類

似

し

'た

生 

群

の

売

手

が'%
じ
多
聽
で
お
っ
た
と
し
て
も
，：

個

々
o :
売

手

の

：生

産

物

に 

対
し
て
買
手
の
立
場
が
ら
な
ん
ら
か
の
差
異c

そ
の
差
異
'の
よ
っ
て
来
^
と
こ 

_ち

は
、
生
産
物
の
品
質
：•
外

観

.
デ
•ザ
七
.ン

.

.
'色

彩

•
包

装

.
名

称

.
商

棒

* 

庙
舗
'の

位

置

，
サ

ー

ヴ、ィ
ス
な
ど
.な
ん
で
あ
っ
て
も
よい)

が
認
め
ら
れ
る
な 

ら
ば
、
.あ
る
特
定
の
売
手
の
商
品
に
格
別
の
.選

好

を

.い

だ

く

貿

手

群

か

ら

な

る
 

特
殊
市
場
が
成
立
し
、：

こ
の
特

殊

市

場

に

か

ん

す

る
限
り
で
は
個
々

の
#
^
が 

F

独

占
者」

と
し
て
の
立
場
に

お
：か
れ
なこ

：.

と
と
な
る

。

事
実
上
，

一0

の
：̂

華
化
さ
れ
た
商
品(

と
く
に
農
產
物
な
ど)

を
別
と
す
れ
ば
、
右.の
よ
.う
'な
'
 

「

生
産
物
の
.差
別
化
モ
：に.も
と
づ
く
.特
殊
布
場
の
：形
成
ば
極
め
弋
普
遍
的
に
観 

:

察
ざ
れ
石
現
象
で
知
り:-
-
>そ
れ
尥
：け
に
、''
'
,完
全
顧
争
の
条
件
が
そ
_の
ま
ま
に
実 

.:
現
さ
れ
-る
：こ
と
.は
き
わ
：め
て
：ま
れ
で
知
る£:
と
 ̂

,
,

\

:今
少
し
く
此
の
％
を
吟
敗
し
て
み
る
な
ら
ば
、
競
#'
の
^

^
性
に
関
す
る
条 

件
は
、
'自
然
^

i

的
> 
さ
ら
：に
はI

よ
り
一
！
^

に
は

——

経
済
的
諸 

へ.事
情
が
ら
現
実
に
杖.雛
持
さ
れ
難
い
と
い
う
こ
と
は
我

女
の
経
廢
の
示
す
と
お 

り
で
：あ
る
。
し
か
し
不
完
全
满
爭
を
導
く
も
の
と
し
て
よ
り
重
要
な
側
面
は
市 

場「

の

完

全

掛

：の

側

面
_で
お
る
。.右
に
の
べ
た
上
う
に
現
実
の
市
場
.は
種
々
な
る 

ん
理
_
が
ら
容
易
に
:̂
綠
市
場
來
形
成
せ
ら
れ
る
状
態
の
下
に
あ
を
が
、へ
そ
の
第 

一
に
あ
げ
ら
る
：ベ
；き̂

^
馆
輸
送
費
の
存
在
で
あ
る
。
財
貨0
売

手

は

異

な

；
っ 

.た
地
点
に
位
置
ず
る
を
常
と
す
る
が
ら、.個
ダ
の
売
手
は
比
較
的
地
理
的
.に
近 

接
ず
る
實
手
群
か
ら.な
る
..夫
.々
.の
'市
場
.を
支
@3
す
る
...
こ
と
.と
な
ろ
=.う
'。

何

故

な 

,
p>
貿
手
ば
単
に
地
理
的
に
距
た
、つ
て
い
る
と
い
う
理
电
の
み
で
近
接
す
る
売
手 

.を
選
好
す
る
に
至
る
か̂:
で
：あ
る
。
特
定
の
：売
手
を
選
好.し
彼

に

麓

市

場
.の 

支
酤
を
可
能
な
ら1.
め
る
第
'ー；0
事
情
は
，
市
場
：の
事
情
に
$

る
賈
手
の
智 

:

識
0
不
完
全
.で
'知
る
ゲ
も
？
と
も
通
信
機
関
や
広
告
の
発
達
は
市
場
に
対
す
る 

買
手
：：の
智
識
。を
拡
大
し
か
か
る
事
情
に
も
と
づ
く
^

H

的
要
素
の
童
要
性
を 

低
下
せ
し
め
.：て
い
る
が
、’し
か
し
今
日
.に
.軒
い
.て
す
.ら
市
場
に
.対
す
る
貿
手
の 

智
識
ぼ
完
全
ゼ
：あ
る
と
は
い
い
難
い
。
'第
三
匕
あ
げ
ら
る
べ.き
条
件
は
、
同
じ 

種
類
に
属
す
る
と
み
ら
れ.る
商
品
：に
で
い
て
買
手
侧
か
ら
主
観
的
に
差
異
が
認 

め
ら
れ
る
場
合
で
あ
る
。
"
先
に
指
摘
し
た
諸
要
因
以
外
に
も
、
例
え
ば
店
舗
，の

雰
囲
気
、
掛
売
り
、
月
賦
制
、
配
達
制
な
ど
顧
客
に
対
す
る
サ
ー
ヴ
ィ
ス
、
ヾ
店 

主
ま
た
は
店
員
と.の
個
人
的
つ
な
が
り
な
ど
の.広
義
の
販
売
条
件
：の
差
異
も
賈 

手
を
し
て
特
定
の
売
手
を
選
好
せ
し.め
る
に
至
る
も
の
で
あ
ろ
う。

.
,

.
さ
て
不
完
全
競#

場
が
か
く
の
如
き
も
の
と
規
定
せ
ら
れ
る
な
ら
ば
、

® 

給
問
題
と
の
関
連
に
お
い
て
、
我
々
が
此
処
に
特
に
指
摘
し
て
お
き
た
い
点
が 

ニ
、
.三
あ
る
。
そ
れ
は
個
々
の
売
手
が
競
っ
て
販
路
を
拡
大
し
よ
'
}
と
す
る
に 

は
..'
.
>
.
広
告
な
ど
.の
よ
う
な
販
売
費
を
支
出
す
る
必
要
が
あ
る
い
う
こ

：.
^ :
で

..あ

：.
 

.る
。

も

，
っ
と
も
販
売
費
へ
の
：支

出

は

販

路

を

無

限

に

拡

張

.さ

せ

る

わ

け

で

は

な 

く
、
ま
た
ど
の
程
度
の
効
果
が
あ
ら
わ
れ
る
，か
も
予
測
し
が
た
い
け
れ
ど
も

、
• ■ 

市
場
が
不
完
全
で
あ
る
か
ら
、
広
告
な
ど
へ
の
支
出
は
、

一
方
、
買
手
の
市
場 

"に
対
す
る
智
識
を
増
進
せ
し
め
る
と
共
に
、
他
方
商
品
の
品
質
、
販
売
条
件
な
ど 

の
差
異
を
買
手
に.強
く
印
象
づ
け
る
こ
と
に
よ
っ
て
、
よ
り
多
く
の
員
申
が
ポ 

告
啥
し
た
売
手
を
選
好
す
る
に
至
る
こ
と
は
明
ら
か
で
あ
-る
。
も
：？
と
も
個
 々

の
売
手
が
競
っ
て
広
告.な
ど
を
行
う
な
ら
ば
、
そ
の
効
果
が
減
殺
さ
れ
、
；
販
売
，
 

費
の
増
加
に
伴
い̂

^
が
騰
貴
し
.、
広
告
費
を
ヵ
ヴ
ァ_
す

る

，だ

け

の

売

上

高 

も
あ
げ
.え
な
い
こ
と
も
生
ず
る
。
こ
の
よ
う
に
個
々
の
売
.手
間
の
競
争
が
販
売 

量
へ
の
支
出
を
通
じ
て
行
わ
れ
る
と
こ
ろ
に
：不
完
全
市
場
の
特
徴
が
あ
る
。
：：完 

佥
競
_

場
で
は
、
市
場
に
対
す
る
賈
手
の
智
識
は
完
全
で
あ
り
、
貧
手
は
売 

手
を
無
差
別
に
選
択
す
る
と
い
う
意
味
に
お
い
て
帘
場
は
寃
全
で
あ
：る
か
ら

、

■
 

販f
,

費
の
支
出
は
杏
定
せ
ら
れ
、
し
た
が.？
て
ま
た
配
給
の
機
能
す
る
場
合
も.
 

ま
た
否
定
せ
ら
れ
た
か.で
あ
る
。
：こ
れ
に
反
し
て
警
競#
の
理
論
.は

腋

売

の
. 

努
功
の
可
能
蚀
と
そ
の
憲
性
と
：を
肯
矩
す
.る
0従
っ
て
：¥

ス
：ミ
ス
：'
3 

\

.

小

売

商

業

：に

ぉ

け

る

競

争

の

侧

面

.

S
m
i
t
h
:

 

R
e
t
a
i
l

 

Distrib-ution, 

l
s
：t

•

瓦
.1

9
3
s

 

を
は
じ
め

と

じ

て

マ
I
ガ

レ

ッ

ト
•
.ホ

ー

ル(M
a
r
g
a
r
e

什H
a
l
l
:

D
i
s
t
r
i
b
u
t
i
v
e

 

T
r
a
d
i
n
g
,

 

1948.)、

W

.

A.
ル
ゥ
ィ
ス c

w
.

 
k
f L

e
w
i
s
:

 

c
o
m
p
e
t
i
-

 

t
i
o
n

 i
n

 n

cpt
a
i
r

 T
r
a
d
e
,

 

E
c
o
n
o
m
i
c
a
,

 

N
o
v
e
m
b
e
r

 
1945, 

pp
. 

202

.丨
2
3
4
,

)

、
そ
し
て
ま
だ.あ
る
意
昧
^;
私
い
；て
は
8

•
ア
ン
ド
リ
ユ
.ゥ
ス(p. w

.

s. 

A
n
d
r
e
w
s

 : 

s
o
m
e
.

 A
s
p
e
c
t
s

 

OHJc
o
m
p

fD
c+ition i

n

 R
e

c+a
i
i

H
r
a

— 

de, 

O
x
f
o
r
d

M
o
o
n
o
j
n
i
c 

F
a
d
e
s
,

 

J
u
n
e

 

1950, 

s
» 137

丨1
7
5
.
)

や 

.

.

.
J-
.
,フ
ッ
ド
、
.
B 

ヤ
l 
メ
イ
.

(
J
U
I
i
a
'
H
p
o
d
,
&
.

 B
.

 

S. 

Y
a
m
e
y
” 

I
m
p
e
r
f
e
c
t

 

c
o
m
p
e
t
i
t
i
o
n

 i
n

 R
e
t
a
i
l

 

B
s
p
o
w
- 

M
o
o
o
.
o
&
o
t
o
. 

M
a
y

 

I

 p
p
.

 

1191137.)
'

等
が
小
売
商
業
分
祈
の
：足
が
か
り
を
此
の
不
完
全
M 

净
理
論
に
東
め
た
こ
と
は
当
然
と
い
ぅ
に
は
余
り
に
も
当
然
で
あ
る

。

.

マ

般

に

独

占.理

論

の

展

開

と

し.て

み

ら

れ

る

、
.独

由

競

争

の

理

論

並

び

に

不
 

卜
完

全

競

争

の

理

論

は

、1九

三

三

：年

共

に

時

を

同

じ

く

し

、

し

か

も

独

立

に

発
 

表

せ

ち

れ

た

チi

ム

バ

リ

ン

の

ス

^

^

争

の

璉

諭

ー

双

び

ロ

ビ

シ

ソ

ン

夫

人
 

の
'
:

「

不

完

全

競

争

の

経

済

摩

」

に

ょ

っ

て

そ

の

基

礎

が

与

え

ら

れ

た

の

で

あ

る
 

.が

ャ

ぞ

れ

は

ア

ダ

ム

ン

ネ

ミ

ス

以

来

久

し

く

考

え

ら

れ

^

来

た

ょ

テ

な

独

古

や
 

ぞ

め

他

の

諸

障

售

に

ょ

っ

て
.生

ず

る

事

態

は

例

外

的

現

象

吃

す

ぎ

ず

、

結

局

は
 

理

想

の
.状

態

に

回

復

す

る

に

至

る

と

い

ぅ

伝

統

の

.完

全

競

争

の

理

論

に

対

し

て
 

.
も
;:
"
叉

ク

ル
/

1
以

來

の
'「

独

占

の

理

論

」

に

関

し

て

も

、
.
>1
も

：に

そ

れ

ら

は 

極

限

の

、場

合

を

想

定

す

石

も

め

，
で

あ

る

か

ら

非

現

実

的

％

理

論

で

あ

る

と

し

、 

む

し

务
$

2

競

争

の

迤

豪_
.
:ー：
般

論2

刖
ー
S :
は

い

ず

れ

も

此

の

理

論

の

. 

1
：#

ケ

イス
：.

と
■み

る

み

方

が̂

^
せ

ら

：れ

て

来

た

巧.

：

こ
：の

-
と
i

済

学

的

四

九
‘

(

©

九
へ)

.
'



恶
考
の
歴
史
.に
お
け
る
-«
に
革
命
と
'い
う
に
値
い
ず
る
革
命
で
あ
っ
た
。
.

:

不
*

^
競

.#h

の
企
業
.に
対
す
る
需
要
曲
線
は
、.蕩

の

弾

力

：性
を
も
ら 

於

、：：

そ

め

郝

產

は

企

業

；の

ニ

々

の

活

動

：

(

た
と

え

ば
.供

給
.^
増
減)

に

左
右 

さ
れ
て
変
化
す
石
傾
向
を
も0
。：
し
：た
が
っ
て
不̂

1
競̂
争
の
.理
論
は
い
ち
じ
：
 

る
し
く
複
雑
と
な
り
、
，
そ
こ
に
明
確
な
定
式
化
*
仃
う
こ
と
ヾ
はi

で
あ
る 

が
、
チ
ェ.
ン
、、ハ
リ
ン
及
び
口
ビ
ン
ソ
ン
は
差
別
化
さ
れ
た
生
産
物
を
も
っ
て
す 

る
多
徽
.の
売
手
调
の
競
争|

し
か
も
新
企
業
の.流

入

が

，全

く

自

由

で

あ

る

と 

か
う
場
合——

と
い
’
不
完
全
競
争
の
標
準
的
ヶ
ィ
ス
に
つ
い

て
次
の
よ
う
な 

分
析
を
行
'-
?
.て
い
る
。.即
ち
、
：
'-

'
不
完
全
市
場
の
特
徴
は
い
わ
ゆ
る

「

生
産
物
の
分
化」

に
.も
と
づ
き
個
.々
，の 

企W
f

が
独
占
力
を
行
使
し
う
る
と
と
も
に
、：
そ
れ
ら
の
企
業
が
類
#

の
商 

品
の
生
産
者
と
し
て
互
：に
競
争
関
係
に
あ
る
点
に
求
め
ら
れ
る

0
.先

ず「

生
産
：
 

物
の
差
別
化」

は
個
々
の
売
手
に
対
し
独
占
力
を
附
与
す
る
も
の
■で
あ
る
が
、 

他
方
売
手
多
数
の
条
件
は
、‘こ

の

大

き

な

_
団
の
一
員
が
罾
員
砠
策
を
双
員 

し
、
た
と
え
ば
価
格
を
引
き
下
げ
た
と
し
て
も
、
そ
の
影
響
は
多
数
の
.競
争
者 

の
う
え
に
拡
散
し
て
、

「

ほ
ぽ
均
等
に
及
ぶ
に
す
ぎ.ず

、
：
し

た

が

，
っ
：
て

個

々

の

競 

争
者
は
各
々
無
視
し
う
る
程
の
影
響
し
か
蒙
ら
な
い
と
の
理
由
か
ら
、
オ
リ
ゴ 

ポ
-リ
ス
テ
ィ
ッ
&

相
互
依
存
性
の
無
視
を
可
能
な
ら
し
めU

OV
か
く
し
て
大 

き
な
集
団
の
な
か
の
個
々
の
八
ム
員
に
と
っ
て
は
、
砠
胄
_

^
は
#
ら
の
tT
ff
i
Jか 

ら
独
立
に
与
え
ら
れ
ハ
そ
の
ネ
と
で
の
限
界
収
入
と
醫
費
用
と
の
均
等
の
条 

件
が
産
出
量
を
確
定
せ
し
め
る
。
た
だ
、
こ
の
よ
'う

な

状

態

が

：正

常

利

潤

以

上 

の
利
潤
の
獲
得
を
ゆ
る
す
も
の
で
あ
る
限
り
、
そ
れ
が
新
た
な
競
争
者
の
参
加

を
'他
し
、
' そ

の

結

果

個

々

め

流

手

の

販

路

は

し

だ

い

，
に

せ

ば

め

ら

れ

て

、

彼

等
 

.
の
直
面
サ
る
販
靡
灌
は
漸
次
走
下
方
に.シ
ス

ト

す

る

？
。
か
く
し
て
つ
い
には 

涂
剩
利
興
が
消
滅
し
、
平
均
費
用
と̂
^
と
：が
—.

致
す
る
に
至
っ
て
や
む。
.
即 

ち
此
処
に「

集
団
均
衡」

:
の
成
立
を
み
る
の
で
あ.る
。
.

:

左

因

に

：
お
い
、
て
.妙
は
販
売
曲
線
，

(

¥-
.均
.収
入
曲
線〕

、̂

は

そ

扑

に

対

路

す 

;る
限
界
収
入
曲
線
、S

は
平
均
潰
泡
物
_

'(

ネ
れ
は
0

字
形
で
あ
る
こ
と
が
仮 

' 

.
定

さ

れ

る)

、
油
：は
限
界
費
用
曲
線
を
あ
ら
ゎ
し
.て
.い
，る
が
、

限

界

費

用

と

々

.

限
界

収
入
：と
.■が

等
し
く
、

力 

ノ

つ
平
均
費

用

と

価

格

と

が

等 

し
-> 

と
い
.う
ニ
.重

.の

規

定

を

う 

:

け
る
均
衡
点
は
図
に
示
さ
れ
て 

..
い
る
如
く
、
'右
下
り
の
販
売
曲 

線
と
平
均
費
用
曲
線
と
の
接
点 

(

P

V
に
対
応
す
る
も
の
で
な 

く
て
は
な
ら
な
ぃ0

な

せ

な 

ら
、
.
P
が
..も

し

そ

のょ

う

な

接 

点

で

あ

る

限

り

、.?
の

左

右

い
 

，ず
れ
に
位
置
す
る
産
出
*

に
お 

:

い
て
も
平
均
費
用
が
価
格
を
超 

o

過
す
る
か
ら
お
は
最
大
利
潤
点 

(

い
ま
の
ば
あ
い
、
最
大
限
の
超
過
利
潤
は
ゼ
ロ)

で
あ
り
、

し
た
が
っ
て
P 

点
に
対
.応
す
る
0 0
産
出
量
に
お
い
て
は
、

限
界
収
入
と
限
界
費
用
と

が

一
致
し

で
，い

る

(

す
な
わ
ち
両
曲
歡
の
交
点
^

は
誰
線
抓
に
あ
る〉

は
ず
だ
如
ら
で
れ
' 

る
。'こ

の
理
論
は
、
そ
の
前
提
を
認
め
る
限
り
正
し
い
分
析
で
あ
る
こ
と
が
広
く 

容
認
さ
れ
て
お.り
、
ま
た
そ
れ
が
現
実
の
経
済
の
、
す
く
な
く
と
も
あ
る
特
殊

. 

部
面
に
作
电
す
る
一
傾
向
を
と
ら
え
て
い
る
こ
と
も
た
し
か
で
あ
る
。
け
れ
ど 

も
そ
の
後
、

M

と
し
て
問
題
に
さ
れ
て
来
た
の
は
、
こ
.の
理
論
の
前
提
条
件
そ
の 

も
の
が
■は
た
.し
て
ど
の
程
度
の
一
般
的
妥
当
性
を
要
求
し
う
る
か
と
い
う
こ
と 

で
あ
^
た
よ
う
に
思
わ
れ
る:o'
ロ
ビ
ン
ソ
ン
の
理
論
は
オ
リ
ゴ
ポ
リ
イ
を
完

全 

に
無
視
し
、
チ
エ
ン
、パ
リ
ン
に
お
い
て
も
い
わ
ゆ
る

r

大
集

団」

.の

.独
占
的
競

.
 

争
に
第
一
次
的
な
陳
心
が
向
け
ら
れ
て
い
た
と
い
え
る
が
、
独
占
理
論
の
傾
向 

は
、
な
に
よ
り
も
才
リ
ゴ
ポ
ト
イ
の1

態
が
問
題
の
焦
点
を
な
し
て
来
て
い 

る
よ
う
に
思
わ
れ
る
。
特
に
し
ば
し
ば
栺
摘
せ
.ら
れ
て
い
る
よ
う
に-1
生
産
物 

の
差
別
化T.

を
認
め
.る
以
上
チエ
ソ

バリ
ン

の「

^
豸
性
の
仮
定」

は
否
定
さ 

れ
な
け
れ
ば
だ̂

な
い
で
^
ろ

う

。
何
故
な
^
ば
、
.
一
生
産
物
び
分
化
形
態
と 

■.み
な
さ
れ
る
も
の
が
多
数
で
あ
る
と
し
て
も
、
そ
の
な
力
.で
も
と
り
^
げ
強
.
-
? 

代

替

関

係

にた
つ
^.
集
団
を
認
知
し
う
る
办
が
普
通
で
あ
り
、
.こ
.
.の

小

集

団

.の 

内
部
で
ば
'オ
リ
ゴ
'ポ
リ
，.ス
テ
ィ
ッ
ク
な
相
瓦
依
存
を
排
除
す
る.こ
と
'は
で
き
え
. 

な
い
か
ら
^:
:
1る
0
.特
に
小
売
市
場
の.競
#'
が
オ

リ
ゴ
：ポ
リ

イ
の
形
態
を
と
る 

も
の
と
み
な
さ
れ
る
限̂

)

か
か
る
相
互
依
存
性
を
排
除
し
た
理
論
の
わ
れ
わ
' 

れ
.に
と
っ
て
の
意
義
は
少
な
い>
い
わ
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
。
：
も
らと
も
わ

れ
 

わ
れ
.ぼ
今
日
価
格
の
硬
直
性
を
特
殊
オ
リ
ゴ
ポ
リ
イ
的
な
現
象
と
し
て

、——

 

し
か
も
価
格
協
定
な
、ど
を
ふ
く
ま
な
い
非
協
調
的
オ
リ
ゴ
ポ
.リ
イ
の
随
伴
現
象

ふ

売

商

業

に

お

け

る

競

争

め
.側
面
〃

-

と

し

て——

論

昵

し

よ

う

と

.し

た

屈

折

需

要

曲

酿

の

理

論

を

有

す

る

の

で

扒

る
 

が

、

そ

し

て

ま

た

此

の

理

論

は

小

売

価

格

現

象

の

説

明

に

.お

い

て

極

め

て

重

要
 

な

理

論

で

は

あ

る

が

、

い

ず

れ

に

せ

よ

こ

の

キ

ン

ク

•
モ

デ

ル

も

あ

ま

た

あ

る
 

な

か

の

極

め

て

特

殊

的

：な

：
一

事

例

に

.す

ぎ

な

い

こ

と

は

明

ら

が

で

あ

る

。
.

.

■

た
し
か
に
独
占̂

^
理
論
の
進
歩
.は
奪
々
ぜ
じ
.て
抽
り
> 
特
に
才
リ
.ゴ
，ポ
'̂ 

ィ
理
論
に
つ
い
て
は
然
ヴ
で
あ.る
。
し
か
し
か
か
る
欠
陥
に.%
拘
わ
ら
ず
、
先 

に
も
ふ
れ
た
よ
う.に
、
此
の
理
論
の
現
実
へ
の
適
用
は
必
ら
ず
し
も
全
面
的
に 

否
定
さ
れ
て
いる
わ
け
で
も

な

く

、
ま
た
特
に
不
完
全
競
争
下
に
お
け
る
価
格 

形
成
に
関
す
る
右
の
分
析
は
ノ
そ
し
て
そ
れ
は
ま
た
チ
-
ン
パ
，■リ
ン
=
p
.ビ
' ン 

ソ
ン
.理
論
の
核
心
そ
の
も
の
で
も
あ
っ
た
が
、
そ
の
均
衡
点
に
お
け
る
各
企
業 

の
産
出
規
模
ば
最
適
量
よ
り
も
少
な
く
、
そ
0
意
味
で
は
企
業
数
が
過
多
で
.あ

.

. 

... 

.

:

(

注
9)

t ,

る

と

共

に

、

そ

の

各

々
.が

永

続

的

な

過

剰

設

備

を

擁

す

る

と

い

5
、

換

言

す

れ
 

ば

ー

独

占

的

競

爭

の

卞

で

は

：、
，純

絆

競

争

下

に

お

け

る

よ

り

も

、

価

格

は

必

然
 

,
的

に

高

く

生

産

の

規

模

は

必

然

的

に

小

で

.あ
^

'
と

い

う

。

小

売

商

業

の

分

析
 

に
%'
何

か

重

大

な

も

の

を

暗

示

す

る

結

論

を

与

え

て

い

厶

。

い

ず

れ

に

せ

よ

独

古

競

争

の
®
論

が

市

場

の

不

完

全

性

を

認

識

し

、

し

た

が 

っ

て

ま

た

純

絆

商

業

者

の

：活

動

の

可

能

性

ど

乇

の

有

効

挫

を

肯

定

し

て

登

場

し
 

て

来

た

も

の

.
で

あ

る

こ

と

は

明

ら

か

で

、

そ

の

理

論

体

杀

の

中

で

.生

産

商

業

者'
 

、
以

外

を

特

に

と

り

上

げ

る

こ

：と

の

な

が

っ

た

チ

土

ン

パ

プ

ン

'で

さ

え

も「

消

費
 

塞

而

要

の':支

配

と

い̂

'面

で

は

、

小

売

商

は

そ

の

直

接

的

接

触

の

故

に

"
ま
.た

そ
の
，個

人

的

影

響
.の
故
.に
、
' 広
告
を
通
じ
て
行
ぅ
製
造
業
者
の
そ
れ
よ
り
も
戦 

術
的
に
す
ぐ
れ
だ
地
位
を
占
め
ズ
い
る

」

>■
指
摘
し
て
い
る
程
で
あ
る
。
今
ロ

.

■

五
一
.(

五

一)



商
業
理
論
家
が
分
析
の
：足
が
か
り
を
此
の
理
論
の
：中
に
求
め
、

'

ま
た
：「

響

競
：： 

争
赢
論
纸
小
売
商
繁
の
領
域&

^

も
典
型
的
な
適
用‘
の

苕
^

場

そ

み

る

理

：
：； 

邮
1_
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は
十
分
理
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を

.と

と̂

で
あ̂
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0
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拙
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ホ

ー
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商

業

の

释

済

理

C

法
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「

人

々
が
そ
の
消
费
物
を
睛
入
：ず
る
に
ふ
た
り
.、
：：そ
.の
"不

猜

ま

：た
也 

..

.
'不
衡
意
の
た
.め
に
、
.
ま
た
見
泶
か
ら
値
切
ら
^-
に
贸
ぅ
た
め
|富
裕
な
る
消
費
.： 

，
'■
者
の
へ
四
分
の
三
ま
で
は
必
要
以
上
の
、頗
る
高
値
を
払
ぅ
。

ま
だ
貧
を
な
消
裂
，
 

者
に
お
.1'
-
て
も
と
き
に
：同
様
.で

あ

る

が

、

こ

の

場

合

：.に

は

智

識

、
，
判

断

力"の 

欠
乏
广
調
淹
時
間
の
欠
乏
、

」

ま
た
時
と
し
て
敏
然
ま
た
は
隠
然
の
強
庇
に
ょ
： 

る
も
ゆ
で
.あ
る
。
.
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此
の
点
に
関
し
て
チH

ソ
バ
リ

ン

は「

あ
る
ー
人
の
差
鹿
考
に
ょ
る 

.:

価
格
も
し
く
は
生
.靡
物
の
調
節
は
彼
の
競
争
者
の
多
数
の
上
に
分
散
し
て
影

•:
■
,
#を

：
及
ぼ
す
一
か

:̂
:，

：

任

意

め：.

1;

人
.が
.

知

す?»
:
衝

擊

；
找
無
.视
し
う
：べ
き
も
の 

,
で
あ
'ヴ
：'
.そ
'の
競
爭
者
自
身.'の
：
立
；
場
を

.再
調
節
：せ
し
め?>
:
;に
；ゅ
至
ら
な
い

」， 

.と
の
べ
で
い
る
。

(Edward, ch^mberlill 
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h
e

 T
h
e
o
r
y

 o
f

 M
o
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iaopolis

ci-ic competitionv 
3
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'
^
,
>
1
<0
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8,
.1^
00
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.

へ
法
？0
ふ
定
価
販
売
の
行|れ
れ
：る
と
ぎ
に
お
い
ー
て
も
、

-\
販
売
費
用'(

広
告「

店
：
 

舖
の
改
良
彳
販
戴
員
の
增
挪
な
ど
^

ゆ
支
出
増
加
；に
、ょ
つ
て
販
売
量
を
塔
太 

せ
.し
め
う
る
ば.知
い
.に
：は
販
売
費
用
を'換
除
し
た
；平
均
収
入
.：曲
線
は
や
は
り
，
 

右
^-
ゥ
と
な
る
か
ら
、
こ
れ
を
厥
売
：g

線
と
同
じ
に
取
り
扱
：う
こ
と
.が
で
き 

る
。

.
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完
牵
競
净
市
欺
下
に
お
い
て
.o

企
業
間
の
競
争
.を
#

慮
に
.太
れ
る 

.な
：ら
ば
>
:個

ダ

0'
企
業
に
ぢ
つ
：て
価
格
は
限
界
生
鹿
費
：の
：み
纪
ら
ず
平
均
生
：
 

塵
費
と
も
等
し
く
な
.け4

ば
.な
.わ

な

.い
が
、

不
氣
全
取
場
下
に
お
.
い
て 

•:
は
ク
競
争
企
業
は
独
占
カ
を
行
使
し
う
を
如
6 :
、
価
格
ピ
限
界
生
産
費
と
の 

へ
均
等
の
：条
件
は
み
た
さ
れ
だ
.い
。

さ
ら
ね
不
完
全
市
場
に
お
け
る
個
別
需
要
：
 

':
s

線
は
.全
長
を
通
じV

逝
降
的
で
あ
る
か
ら
、
，こ
'れ
と
平
均
生
鹿
費
曲
線
と 

が
接
す
る
占i

に
お
1>
て
は
平
均
生
産
費
ff
l

線
も
亦
遮
降
的
で
な
け
れ
ば
な
ら 

な
い
。
.
.従
っ
' 
て
へ
そ
こ
'P

は
価
格
は
完
：全
競
争
の
場
合
ょ
り
も
必
然
的
に
高 

.

.く
、

坐
産
規
模
'は
必
然
的
に
.小
で
あ
.る
。

が
く
し
て
産
業
均
衡
に

お
い
て
、 

，個
々
.，の

企

業

ぱ

そ

の

最

適

生

鹿

規

模

(

平
均
費
用
を
最
低
に
す
る
も
の)

に 

対
比
す
れ
ば
、
.
そ
の
過
剰
生
塵
力
を
存
続
せ
し
め
る
こ
と
に
な
.り
、
チ
ユ
ン 

:

パ
リ

ン

の

い
わ
ゆ

る
「

独

占
の

浪
費」

が
生
ず
る

0

,
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注
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11
1
爪
義
雄
、
前

掲

論

文

. 
一
A
頁
。

.
前

覆

象

分

裳

翳

暴

と

し

て

不

完

垒

競

每

理

論

の

適

用

を

志

向

す

る

_
 

立

場

は

，

今H
制

度
主
義
的

接

近

と

共

に

配

給

論

研

究

の

ニ

大

潮

流

を

形

成

し
 

つ
つ
あ

る

が

、.こ
0
立

場

を

代

表

す

る

も.の

ど

し

て

は

玎.
.
.ス
.ミ
.ス
.及

，ひ
M 

ホ
t
ル

に

先

ず

指

を

屈

し

な

け

れ

ば

な

ら

な

い

0
:

ス
ミ
ス
は
そ
の
著Re

t
a
i
l

 

D
i
s
t
r
i
b
u
t
i
o
n

の
：中
でV

小
売
商
業
に
お

け
 

る
競
争
の
分
析
を
通
じ
て
、
.

「

凡
ら
ゆ

る

，事
実
を
考
慮
し
てみ
る
.に
^i.

商
業 

.
に

お

け

るM -
#-
の
中
に
は
少
しく
風
変
り
な
も

：の
が
あ

る

よ
ぅ
.に
思
わ
叫
る
 ̂

と

の
認
識
に
達
.し
た

。
そ
し
て
此
の
4

9B
M

#
に
お

け

る
 ̂
q
§
<D
2

(̂I
>

g

g-
 

は
、
彼
の
：場
合
寡
占
行
動
：の
理
論
の
枠
内
セ
説
明
さ
る
べ
き
も
の
と
理
駆
さ

：

れ 

て
い
る

。
さ
ら
に
彼
は
此
の
理
論
を*

冗
商
業
の
現
実
に
適
用
す
る-
と
.に

よ
.
 

っ
て
、
小
売
の
粗
利
益
及
び
価
格
は
殆
ん
ど
不
変
の
：も

の
と

な

る
㈣

向

を

も

ち

、

且

つ

現

実

に

，行

わ

れ

.て
：い
る
競
争
行
為
は
粗
利
益
及
び
価
格
の
引
き
下
げ

...
 

:
 

......
 

•
 

-

に
向
け
ら
れ
る
と.い
ぅ
よ
り
は
.、
む
し
ろ
競
マ
て.よ
り
多
ぐ
.の
.サ
.丨
ヴ
ィ

ス
を 

'消
費
者
に
提
供
す
る
と
い
ぅ
形
膨
を
と
る
で
あ
ろ
ぅ
と
の
結
諭
に
到
達
し
た
め

. 

で

あ

り

、
，
彼

は

此

の

認

識

の

土

：に

立

？

て
、
：
小

売

商

業

に

お

げ

る

競

争

は

浪

費 

的
な
ま
.た
；不
必
要
な
店
鋪
の
重
複
を
生
ぜ
し
：め
、
社
会
の
»
源
中
そ
の
不
必
要 

I

で
^
大
き
な
部
分
を
此̂

分
齊
に
吸
収
し
、.経
済
的
に
は
極
：め.て
不
I

.

な
®
給
費
の
せ
り
上
げ
を
導
く.と
い
ぅ
厚
'
'生
的
判
断
を
濞
い
て
セ
る

)

0

一
方
、
マ
I

ガ
レ
ッ
ト
.
ホ
ー
ル
夫
人
も
ス
ミ
ス
氏
と
i

小
売
市
場
の
特 

殊
性
に
言
及
し「

小
売
商
業
は
本
来
，不
完
全
競
争
的
で
あ
り
、
' か
か
か
事
情
の 

下
に
お
い
：て
は
裳
占
の
状
態
が
容
易
に
生
ず
る
の
は
当
然
で
あ
び
-

と
の
べ 

も
：い
^

.
も
.？
と
も
ホ
丨
>
夫
人
は
そ
の
結
論
を
の
べ
：る{'
-
当

-?
て

極

め

て

慎 

重
で
あ
り
.、
ま
た
そ
の
分‘析
.の
丰
法
に
お
い
て
若
干
ス
..ミ
ス
氏
と
異
な
る
と
こ 

ろ
が
あ
る
ど
は
：い
え
、
1
し

か

し

そ

：の

主

輝

の

1
般

的

趣

向

に

、お
い
.て
、
ま
た
小
：
 

売
商
業
に
お
け
る
競
争
の
作
用
：に0
い
て
，の
そ
の
把
握
：の
せ
力
に
お
い
.て
む
し 

ろ
類
似
し
.て
い
る
と
•み

る

と

と

が

，で

き

る

。

.;

ハ

'

•

か
く
の
如
く
彼
等
が
小
売.市
場
を
不
完
全
競
争
市
場
と
し'て
と

ら

え

、
.
.
寡

占 

.

理
論
に
そ
れ
が
分
析
の
无
が
か
り
を
求
め
た
め
：は

「

い
か
な
る
瞬
間
に
お
い
て 

.も
小
売
購
入
を
行.わ
ん
と
す
る
消
費
者
は
、
彼
の
欲
す
る
商
品
を
彼
：の
歆
す
る 

小
売
サ
ー
ヴ
ィ
ス
と
共
に
：可
能
な
最
低
価
格
.で
入
手
で

き

：る
店
舗
を
求
め
よ
ぅ 

と
.も
し
な
い
し
、.
.ま
.た
求
.め
ぅ
る
%'
.o
で
も
な
い
,-
-
:と

.^
ぅ
理
勝
に
.つ
.
.ら

-^
つ 

て
い
る
。
即
ち
よ
り
正
確
に>
商
品
、
価
格
、
，サ「

丨
ヴ
ィ
ス
の

最
も
好
ま
し 

.い
組
合
せ
が
見
出
さ
れ
る
店
舗
を
消
費
者
.は

積

極

的

ね

探

求

し

：よ

5
と

も

し

な. 

,い

し

ま

：た
：し

ぅ

る

も

：の
：ヤ

も

な

い

と

ル

ぅ

認

識

に

：が
か
つ
，
ヤ
：
い

る

。

;'
た

し
か

に 

.購
買
に
際
し
て
の
消
費
者
の
小
売
機
画
択
の
決
：定
は
I

少
な
く
と
も
部
分 

的
に
，は
|

3
立
地
上
.の
便
宜
、
へ$
購
賈
慣
習
'
(-
)
磐

：に

つ
い
：て
め
智
識
の 

本

十

汾

ク㈡
あ
る
店
舗
で
気
持
の̂

い
藉
遇
を
ぅ
け
た
素
の
経
験
、

脚
店
ぐ 

.主
，
.•
店
員
パ
設

備

に

：対

す

る

好

み

、

-
,な
ど
、
と
れ
ら
：価
格
以
外
の
諸
要
因
に
よ 

，つ

て

な

ざ

れ

芬

も

の

で

あ

る

‘こ
と
は
わ
れ
わ
れ
の
経
験
の
示
す
通
り
で
’あ
る
。
、
，

小
売
商
業
に
.お
け
る
競
争
の
側
面
':



.そ
し
て
が
か
る
強
い
傾
向
的
事
実
が
ら
推
論
し
う
る
こ
と
は
、
小
売
商
は
た
ど 

ん
そ
の
価
格
を
若
干
則
き
上
げ
た
とし
て
も

そ
の
顔
客
の
多
く
を
失
う
とと
に 

は
な
ら
な
い
：し
、'-
:ま
だ
逆
に
若
干
価
格
を
引
き
下
げ
た
と
し
て
も
競
争
企
業
か 

■.ら
.
の̂
顧
客
の
大
半
を
奪
う
こ
と'は
て
き
な
い
.と
い
.う
こ
'^
、.，
，簡

単

に

ば

、
特
... 

定
の
小
売
商
の
サ
ー
ヴ
ィ
ス
に
対
す
る
需
要
ば
決
し
て
級
限
に
弾
力
的
；で
は
な 

く
、

従
っ
て
市
場
は.完
全
に
競
#
的
で
は
あ
り
え
な
い
と
い
う
こ.と
、
.こ
れ
で

C?i
-
:
7
J

あ
る
。
 

.

.
'
•
.
.
.
.
.
.

へ
.
.
.
.
-
.
.
:
'
.
.
.
.
'
.

さ
て

小
売
市
場
に
対
す
る
か
か
る
把
撞
が
芷
し
い
も

の
'と

し
て

肯
定
せ
ら
れ 

る
な
ら
ば
"
そ
れ
は
ま
さ
に
不
完
全
競#
理
論
：の
前
提
そ
の
も.の
で
あ
り
、.
此 

.
の
理
諭
の
金
く
正
当
な
適
用
を
う

.

け
う
る
場
と
み
な
さ
る
べ
き
で.あ
.ろ
う
。：
ホ 

1

ル
'夫

人

は

，か

か

る

理

解

に

立

.っ
て
不
完
金
市
場
と
して
の
小
売
市
場
に
お
け 

•
.る
市
場
均
衡
の
過
程
を
分
析.し
よ
う
と
つ
.と
め
た
の
で
あ
る
が
、
そ
こ
で
し
ば

ら
く
此
の
点
に
我
々
の.焦
点
を
ム
0
わ
せ
つ
つ
，
ホ
彳
.ル
■夫
人
の
立
場
.を

え

が

い

..て 

o
f
f 

y

み
る
こ
と
と
し
よ
う
？

先
ず
ホ—

ル
夫
入
ば
、

一
財
の
み
を
.販
売
し
そ
の
仕
入
価
格
は
関
係
金
小
売 

商
を
通
じ
て
ず
べ
で
同
じ
高
さ
で
あ
り
、
且
つ
そ
の
マ
ー
ク

*

ア
ッ
プ
の
決
定. 

は
自
由
に
な
し
う
る
立
場
に
あ
る
多
数
の
小
売
商
を
想
定
し
て
出
発
す
る
。
此 

の
場
合
各
小
売
商
は
、
刹
潤
の
極
大
を
意
図
し
て
^
為
す
る
限
り
"
そ
の
顧
客 

数
を
増
大
せ
し
め
よ
う
と
す
る
で
あ
ろ
う
が
"
.そ
の
方
法
と
し
て
は
ニ
つ
.あ 

る
。
そ
の
第
一
は
価
格
の
引
き
下
げ
で
あ
り
、

他
の
一
つ
は
砠
胄
罾
を
砠
⑽ 

し
、
基
本
財
貨
に
何
物
か
を
附
加
す
る
こ
と
に
よ
っ
て
顧
客
を
吸
引
す
る
方
法 

で
あ
る
。
即
.ち
此
処
で
明
ら
か
，
■な
よ
.う
に
利
潤
の
極
大
を
企
図
す
る
小
売
商
の

問
題
は」

一.つ
に
整
理
さ
れ
る
。

一
つ
は
顧
客
数

一

定
の
条
件
の
下
で
は
限
界
費. 

用
：を

限

界

収

益

に
—*
致
せ
し
め
る
こ
と.で

あ

り

、

そ

れ
は

：同
時
.
に
財
貨
販
売
の 

適
切
な
倾
格
を
決
定
ず
る
問
題
：に
外
な
ら
な
：い
。
他
の
そ
れ
は

.ハ
'i

:

か
な
る
価 

格
の
引
き
下
げ
に
よ
ら
て
も
、
当
該
店
舗
に
対
す
る
消
費
者
側
の
未
知
の
た
め 

に
吸
引
.し
え
な
か
マ
た
で
あ
ろ
う
顧
客
を
例
え.ば
広
告
へ
.の
夂
㈦
を
通
じ
て
吸 

引
す
る
も
の
で
あ
り
、'換
言
す
れ
ば
彼
の
暖
簾
を
、
如
ち
ど
の
程
度
ま
で
彼
の 

顧
^

^
数
を
増
加
せ
し
め'る

た

め

に

努

力

す

る

か

，：を

缺

定

す

る

間

題

で

あ

る

。

. 

此
の
中
、

一
般
に
信
ぜ
ら
れ
て
い
る
よ
う
に
の
引
き
下
げ
が
®
^
吸
引
の 

よ
り
有
力
な
方
法
で.あ
る
以
上
、
当
然
小
売
商
は̂

K

き
下
げ
の
方
法
に
先. 

ず
訴
え
る
で
あ
ろ
う
。
、
標
の
引
き
下
げ
は
、
競
#
の
存
在
し
.な
い
限
り
、
販 

売
増
を
彼
に
.も
た
ら
す
で
あ
ろ
う
。
そ
し
て
そ
の
場
合
、
f

収
益
が
限
界
費

:

f
 

V

用
よ
り
大
で
あ
る
限
り
、
彼.は

更

に

一

段

：と
i

を
引
き
下
げ
販
靡
の
拡
大
を 

饮
か
る
を
も
っ
て㈣

#
と
す
べ
く
、
此
の
過
程
は
こ
九
ら
両
者
が
相
.一
致
し
た 

と
こ
ろ
で
it
む
。
し
か
し
此
の
点
に
達
し
た
段
後
に
お
'い

て

も

、
；彼
は
訴
求
手 

段
を
販
売
費
の
追
加
に
変
え

V
、

新
た
な
販
売
が
ら
の
純
利
潤
が
追
加
費
用
と

： 

全
く
均
衡
す
る
に
至る
ま
：
で

顧

客

数

を

増

大

せ

し

め

：

る

べ
く
販
売
費
の
追
加
を 

試
み
る
で
あ
ろ
う
。
か
く
し
て
彼
に
，と
っ
て
の
均
衡
は
.「

さ
ら
に
.一
段
^
^
を 

則
き
下
げ
た
こ
と
か
ら
えら
れ

る
限

界

収

益

が

平

均

^

^

に

対

す

る

限

界

費

用 

に
等
し
く
な
っ
た
点
に
お
い
て，
'
ま
た
逍
加
顧
客
か
ら
の
限
界
取
得
額
が
さ
ら 

に 

一
^
ほ
の
販
売
ま
出
を
行
っ
た.と
き
の
^

^
費
用
にf

致
し4

^
」

に
お
い 

.て
達
せ
ら
れ
る
？

、
 

•

ホ
ー
ル
夫
人
技
か
か
る

f
察
を
甚
磔
に
し
て
、

小
売
商
と
奵
、

「

地
酒
钠M

.
近
い
か
、
あ
る
い
は
彼
の
特
殊
な
販
売
技
術
を
非
常
に
気
に
入
っ
て
い
る
か
、
：
 

こ
の
.い
ず
れ
か
あ
る
い
は
双
方
の
意
味
に
お
い
て
彼
に
最
も
近
い
位
®
に
あ
る 

願
客
か
ら
始
ま
っ
て
、
こ
れ
ら
一
一
つ
の

い
ず
れ
が
の
意
味
に
.お
い
て
当
談
小
売 

商
の
全
く
及
ば
な
い
遠
方
に
位
置
し
て
お
り
、
彼
に
と
っ
て
.そ
れ
ら
の
顧
客
を 

吸
迂
す
る
こ
と.は
わ
す
か
^
損
失
を
免
れ
る
に
と
ど
ま
る
よ
う
な
顧
客
に
ま

(

注
11) 

： 

\

で
及
ぶ
一
定
の
顕
客
圈
を
も
つ

」

も
の
で
あ
る
と
規
定
し
て
い
る
。

一.般
に
新 

た
な
願
客
を
吸5 1
す
る
こ
と
は
、
い
よ
い
よ
遠
方
に
住
む
人
々
を
呼
ぶ
こ
と
を 

意
味
し
、
彼
独
特
の
販
売
方
法
に
動
か
さ
れ
る
こ
.と
の
益
々
少
な
い
連
中
の
中 

か
ら
呼
ぶ
こ
と
と
な
る
た.め
，

一-層
費
用
の
か
か
る.も
の
と
な
る
。
か
く
し
て 

彼
等
は
い
わ
ゆ
る
独
占
力
を
も
っ
て
い
る
と
い
う
理
由
か
ら
で
は
な
く
、
彼
等

_ 

は
夫
々
他
人
の
分
野
に
進
出
す
る
こ
と
が
そ
う
す
る
に
値
い
す
る
以
上
に
余
り 

に
も
費
用
が
か
か
り
す
ぎ
る
と
い
う
理
由
で
夫
々
同
業
の
他
人
か
ら
は
安
全
な 

立
場
に
あ
る
。
即
ち
他
人
の
顧
客
圏
に
喰
い
入
る
.こ
と
に
よ
っ
て
可
能
と
な
る 

間
接
費
の
節
約
が
：

 
一
®

い
範
囲
に
販
売
を
拡
大
し
た
結
果
増
加
：せ
る
費
用
を 

十
分
償
わ
な
い
限
ひ
、
夫
々
の
小
売
商
は
た
だ
自
己
の
顧
客
圈
を
擁
護
す
る
の 

み
で
、
そ
こ
に
市
場
の
均
衡i

が
達
せ
ら
れ
る
こ
と
と
な
る
。
勿
論
此
の
状 

態
の
卞
で
は
各
小
売
商
は
、
か
れ
の
費
用
を
償
い
、
か
つ
か
れ
を
し
て
そ
の
経 

.営
を
維
持
ず
る
に
足̂

だ
け
の
い
わ
ゆ
る
正
常
利
潤
が
許
さ
れ
る
■の
み
で
あ
ろ 

5

0
し
か
し
此
処
で
注
意さ
る

べ

き
は
、
小
売
商
業
に
お
け
る
市
場
均
衡
の
条 

,
件
と
し
て
の
正
常
利
潤
の
概
念
は
、
小
売
f

相
互
間
の
小
売
マ
ー
ジ
ン
乃
至 

小
売
！
^
に

お

け

る

凹

凸

の
#'
在

を

否

定

す

る

も

の

で

は

な

い

と

い

う

こ

，

と
で 

あ
る
。
完
全
競
争
下
に
お
け
る
市
場
均
衡
の
条
件
と
し
て
の
正
常
利
潤
は
い
か 

小
売
商
業
に
お
け
る
競
争
.の
側
面

な
る
余
剰
利
潤
の
存
在
を
も
否
定
す
る
。
し
か
し
小
売
市
場
に
お
け
る
が
都 

く
、
.顧
客
啩
の
存
在
を
肯
定
す
る
立
場
に
立
つ
限
り

(
勿
論
そ
の
余
剰
利
潤
は 

芷
常
利
潤
の
一一

倍
を
こ
え
る
こ
と
は

許
さ
れ
な
い
が)

、；
不
完
全
競
#
下
に
お. 

げ
る
均
衡
条
件
么
し
ズ
の
正
常
利
潤
は
お
の
ず
か
ら
異
な
マ
た
内
容
の
も
の
と 

な
ら
ざ
る
_を
^
ず
、
：，
不
平
等
な
利
潤
率
の
存
在
と
集
団
均
衡
と
，は
矛
盾
す
る
も 

の
で
は
.な
い
G
と
が
M

さ
る
べ
き
で
あ
ろ
う0

.
し
か
し
、
'以
上
の
均
衡
化
過
程
の
分
析
は
オ
リ
ゴ
ポ
リ
ス
テ
ィ
ッ
グ
な
相
互 

依
存
性
を
全
く
無
視
し
た
も
の
で
あ
る
。
も
し
我
々
が
モ
デ
ル
構
成
の
中
に
か 

か
る
相
互
依
存
性
を
導
入
し
て
来
る
な
ら
ば
、

い
か
な
る
小
売
商
も
自
已
に
ど 

っ
て
最
も
有
利
と
想
定
ざ
れ
る
政
策
を
安
易
に
採
用
す
る
と
と
は
不
可
能
と
な 

り
、.従
っ
て
ま
た
.そ
.
-.
:
に
：
お

け

る1般
性
の
認
識
は
絶
望
と
な
る
で
あ
ろ
う
。 

我
々
の
小
売
商
は
競
争
店
舗
の
行y
と
こ
ろ
に
対
応
さ.せv

自
己
の
ス
ト
ラ
テ 

ジ
ィ
を
変
更
す
る
で
あ
ろ
う
。
し
か
し
か
か
る
変
更
ば
や
が
て
ま
允
競
#
店
舗 

の
側
に
お
け
るス
ト

ラ
テ
ジ
ィ

の
変
更
を
招
く
で
あ
ろ
タ
。
か
く
し
て
我
々
は 

全
く
う
ん
ざ
り
す
る
ょ
う
な
不
確
定
な
世
界
に
投
げ
こ
ま
れ
、

一
ホ
胄
胄
に
と 

っ
て
最
上
の
方
法
が
何
で
あ
る
か
を
ア
プ
リ
オ
リ
イ
に
決
定
す
る
こ
と
は
不
可 

能
と
な
る
。
し
か
し
我
K々
此
纖
で
も
か
か
る
非̂

^
的
競
争
：に
と
も

な

.う 

「

不
確
定」

な
い
し
_「

不
安
定」

が
は
な
は
だ
し
い
も
の
で
あ
れ
ば
そ
れ
だ
け
、 

と
れ
を
克
服
し
て
を̂

な
立
場
を
築
き
Jl
-
げ
ょ
う
と
す
る
動
き
が
誘
発
さ
れ
て 

来
る
で
あ
ろ
う
こ
と
を
期
待
し
う
る
、の
で
あ
っ
て
、
そ
れ
は
さ
ま
ざ
ま
な
程
度 

及
び
形
態
で
の
、

「

議
的
オ
リ
ゴ
ポ
リ
イ」

の
成
立
を
導
く
で
あ.ろ
う
。
即
ち 

「

実
際
に
は
し
ば
ぢ
く
す
る
と
彼
等
は
す
べ
て
事
情
の
変
化
に
つ
れ
て
各
々
が

五

五

(

五
五
：

)



'
い
か
.に
行
為
1>
そ
う
で
あ
る
か
を
知
る
ょ
う
に
な
り
、
そ
こ
で
彼
等
•は
自
己
を 

卜
生
如
：じ

杏

だ

他

人

を

も

生

が

す

J
、

ぃ

わ

ば

厶

ー

づ
.の
平
和
的
の
状
態
：
に到

.
連

し

う
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.以
下
の
所
論
の
詳
細
は
、
拙
訳
M 
•

ホ
：

—

ル
.「

商
業
の
経
済
理
論」

第
三
章
黎
照
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小

^

^

は

価

格

を

引
き
下
げ
る
に
っ
れ
て

か

っ

て

ょ

り
以
上
に
財
貨
.

を
販
売
し
う
る
で
あ
ろ
う
し
、

し
た
が
っ
て
ま
た
販
売
高
の
増
加
分
：に
.つ
い 

.

て
は
利
益
を
収
め
る
，こ
と
が
で
き
る
。

し
か
し
以
前
の
価
格
で
販
売
し
て
い 

た
分
に
つ
い
て
は
そ
の
価
格
の
'引
き
下
げ
た
額
だ
け
を
夫
々
失
う
で
あ
ろ

>

'-
:

」

ぅ
。
：.こ
の
||
が
：.即

ち

限

界

収

益

ヤ
 

.

.

」

：
費

用

於

限

界

：費
用
甩
で
於
る

。
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“ 

厂ン

が
く
の
如
く
^

^
競
#
の

問
題

を

.忠

理

論

の

枠

内

に

お

い

て

解
明 

し
よ
ぅ
と
す
る
試
み
に
対
し
今
日
こ
れ
に
.反

货

す

か

批

判

が

あ

'ら

わ

れ

て

来

て 

い
る
？
即
ち
そ
の
代
表
者
を
我
：々

は
ア
ン
ド

：

リ.

ュ
ゥ
ス
及
ぴ
J V

フ
ッ
ド
、
'：
 

.

.?

?
ヤ
ー
メ
イ
に
み
る
？:-.
一
般
に
こ
れ
ぶ
で
の
不
完
全
競
争
の
理
論
は
麗 

が
完
全
に
硬
直’：

g

と
も
ま
.た
完
全
に
# ：
縮
的
と
'も
考
え
る
の
で
な
く
、
夫
々
の 

企
業
が
生
産
物
の
ぎ
別
北
を
通
じ
て
特
殊
市
場
：乃
至
部
分
独
占
を
形
成
し
な
が
，
 

ら
も
、
な
お
也
方
で
は
：何
程
か
他
か
ら
の
競
争
；に
さ
ら
'さ
れ
な
け
れ
ば
な
ら
な 

い
，
い
わ
ば
独
古
と
競
争
の
中
間
領
域
を
カ
ヴ
ァ
ー
す
る
問
題
と
し
て
登
場
し 

て
来
て
い
^
。
し
が
る
に
一
方
、：：
少
な
く
と
も
讓
学
の
分
野
が
ら
小
2

跋
争 

'
の
問
題
が
関
心
せ
ら
れ
る
の
は
単
な
る
理
論
的
興
味
か
ら
で
は
な
く
、
そ

.こ
に
，
 

作
用
す
る
競
争
の
分
析
を
通
じ
て
行
わ
れ
る
厚
生
的
判
断
に
屋
し
て
い
る
。

' c

注
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.

.

.

.

-
 

.

こ
の
こ
と
は
古
く
は
フ
ォ
ー
ド
の
研
淹
に
徴
し
て
も
、.
ま

た

，フ
ッ.ド

、

ヤー

メ

ィ
や
ア
ン
ド
リ
ュ
ウ
ス
の
最
近
の
研
姥
に
て
ら
し
て
も
明
ら
か
で
あ
る
。
し
た

が
つ
■て
か
か
る
観
点
か
ら
の
小
売
競
争
の
分
析
に
お
け
る
問
題
の
重
点
は
果
し

て
小
売
市
場
に
作
用
す
る
競
争
は
ど
.の
程
度
競
争
的
で
あ
り
ど
の
程
度
独
占
的

で
あ
る
か
の
認
識
に.か
か
.
.マ
て
い
る
よ
う'に
思
わ
れ
る
。.
.フ
->
>
ド
、
-ヤ
I 
メ
イ 

C

注 

3) 

'

に
と
っ
て
も
ア
ン
ド
リュ
ゥ
ス
に
と
っ
て
も
此
の

「

程

度」

の
把
握
こ

そ
問
題 

の
核
心
で
あ
っ
た
と
い
う
と
と
が
で
き
よ
う
。'

ア
ン
ド
リ
ュ
.ゥ
ス
に
よ
れ
ば
価
格
の
非
伸
縮
挫
乃
至
硬
直
性
は
市
場
の
不
完 

佥
性
の
指
標
と
し
て
理
解
さ
る
べ
き
も
の
で
は
な
く
、
む
し
ろ
そ
机
.が
判
断
の 

運

準

は「

い
が
な
る
売
手
も
彼
の
と
同
種
の
財
貨-
<5 :
3 t

y
p
e

 

o
f

 p
r
o
d
-

 

g

t

Jの
潜
在
的
売
手k

よ
っ
て
採
用
せ
ら
れ
る
で
あ
ろ
う
価
格
よ
り
も
よ
り 

高
>
>
格̂

を

突

現

し

；え
.な
„
>

」

と
V
う
こ
>
に
求
め
う
る
ベ■き
.で
あ4TN、..

>.
-

」

れ 

_
こ
そ
ま
た「

競
争
の
本
質」

.そ
の
も
の
..て
'あ
る
と
、3£
3 1

す
る
。
こ
と
有
標
品r 

関
す
る
限
り
、
あ
る
一

'

定
の
価
格
が
生
産
者
に
よ
り
予
定
せ
ら
れ
る
こ
と
は
当 

然
で
あ
り
、

■

そ
し
て
小
！̂

格
が
か
か
る
生
産
者
価
格
の
投
影
で
：あ
，る
か
ら
. 

ば
、
小
売
德
の
非
仲
縮
性
は
当
然
と
い
わ
な
げ
れ
ば
な
ら
な
い

：。
：

従
っ
て
価 

‘袼
の
固
定
性
そ
の̂.
の
は
小
売
市
場
の
競#
の

程

度

に

つ

，い

て

何

等

の

発

言

力 

を
も
持
つ
も
の
で
は
な
い.。
ま
た
小
売
商
業
に
一
般
的
众

「

慣
習
マ
ー
ジ
ン」

. 

に
し
て
も
単
に
そ
の
固
定
性
の
み
を
も
っ
て
沛
場
の
不
完
全
性
を
判
断
す
る
こ 

と
ば
正
じ
く
な
い
。
一
な
ん
と
介
れ
ば

「

あ
^
マ

ー

ジ

ソ

が

与

え

ら

れ

，
る

な

ら
 

ば
、
小
売
i

に
お
け
る
競
争
の
绝
展
は
、
ホ
売
商
が
提
供
し
な
け
れ
ば
な
ら

. 

な
い
'サ
ー
ヴ
.
ィ

ス

，
の

点

.で

彼

等

に 

<1

ロ
理
的
立
場
で
の
行
動.を
強
制
す
M
l)

と
考 

■え
ら
れ
る
か
ら
で
あ
る
。
既
に
明
ら
か
な
よ
う
に
此
処
で
は
単
に
価
格
の
侧
面 

に

限

定

さ

れ

，ず

、

.
広
義
の
サ
ー
ヴ
ィ
ス
を
も
含
め
た
全
体
と
し
て
の
小
売
®

^
 

の
競
争
が
問
題
と
さ
れ
て
：い
ふ
の
で̂
る

が

、

政

策

的

判

断

の

：た

.め
め
分
析
^

し
て
は
こ
れ
は
又̂

然
の
方
法
で
も
あ
っ
た
で
あ
ん
う
。
と
こ
ろ
で
ア
ン
ド
リ

.

.

.

. 

.

.

.

.

.

.

.

.

.

. 

’
■
: 

\ 

' 

. 

•
>
.
.
.

:
■'
小

鬼

商

業

に

お

け

る

競

争

の

側

而

;
■

'

ュ
：ゥ
ス
.：の
よ
ぅ
に
小
売
市
場
を
競
争
的
と
み
る
た
め
に
は
、
'_消
費
者
行
動
の
合 

理
性
が
.い

わ

れ

な

け

れ

ば

な

ら

：な

1-
,
で
あ
ろ
ぅ
。
ホ
ー
ル
夫
人
と
ア
ン
ド
リ
ュ 

:
ゥ
ス
氏
め
論
争
も
結
局
は
、
.
此
の
消
費
者
行
動
の
把
握
の
仕
方
如
何
に
か
か
っ
ゝ
■ 

.

:て
.い
た
よ
ぅ
に
思
わ
れ
る
。
即
ち
ア
ン
ド
リ
ュ
ゥ
ス
は
:

「

普
通
の
消
費
者
が
購 

貿
に
出
が
け
る>?
.き
之
れ
あ
で
え
た
種'々

の
智
識
や
他
人
か
ら
の
助
言
に
よ-5
:

. 

て
強
化
さ
れ
、
彼
等
は
が
なり

ゆ
程
度
の
.合
理
性
を
も
っ
て
行
為
す
る
も
の
と 

仮
定
し
え
よ
ぅ」

と
の
べ
：て
い
る
。
し
か
し
か.か

る

認

識

.の

当

否

は

少

し

く

後 

,

の
問
題
と
し
て
、

■

.フ
ッ
ド
、："ヤ
ー
メ:

イ
.両
氏
の
見
解
の
検
討
に
移
る
こ
'と
と
し

よ

う
0

: 

- 

’
'
'
.

デ

.
■
.

•
■
.

'

;
先
ず
フ
ッ
ド
及
び
ヤ■丨

メ
イ
の
.ス
ミ
メ
...
並
び
に
.ホ
1

ル

に
対
す
る
疑
問
は
小 

' 

:
売
®

®

にH

ぐ
み
ら
：れ
る
価
旅
維
持
へ
の
強
い
要
求
が
ら
発
し
て
い
る
。

X 

.
ミ
.ス
並
び
に
ホー

ル
：が
蒽
岳
理
論
に#
扼
し
て
fr
>
た
，分

析

の

結

論

は

、
，
簡

単 

ト

に

は

、
小

売

塞k

固
有
な
：不i

塞
性
は
店
舖
の
過
剰̂

; k

丨
ジ
ン
.及

び

価 

格
の
固
定
化
を
必
然
的
た'ら
し
，
め
る
と
い
.ぅ
こ
と
で
あ
マ
た' 
フ
ッ
ー
ド
、'
.ヤ
丨
'

:

メ
イ
も
、
も
し
此.：の

結

論

を

価

格

維

持

制

度

の

下

.に
限
定
す
5
<
ら̂
ば
正
し
い
：
 

も
の
.と
し
.て
肯
定
す
る
の^:
.あ
、る
'が
、
し
か
1.
...
こ
.れ
.を
.小
売
市
爆
全
体
に.
.
.
一'
,般
. 

.化
す
る
£
と
に
.異

論

を

：さ

じ

ぼ

さ

；む

。

即
ち

V
' 

)：

フ
> 
ド
、
ヤ

.メ
イ
の
此
の
論 

..

.
文
に
'お
け
る
ま
張
は
、

(

ー
會
に
じ
て
.い
え
ぱ
、
小
売
市
場'ー
般
ぬ
お
け
.る
不

完 

.
全
性
の
存
在
を
強
調
す
る
スS、、
ス
、

ホ

ー

ル

に

対

し

、

こ
：れ

が

存

在

を

否

定

レ

. 

な
.い
ま
で
も
、
少
な
く
と
冬
そ
め
請
把
握
に
お
：い
..て
は
競
令
的
側
面
を
強
調 

す
.べ
き
で
あ
る
と
1'
ぅ
こ
>
に
あ
つ
^
よ
ぅ
に
思
わ
れ
を:0
,

ベ.
さV

そ
こ
で
.彼
等
の
第
'
の
凝
問
は
、
も
しス
ミ

ス
や
ホ
ー1
ル
の
一
い
う
よ
一
ぅ

.

';
.

■五

七(

五

七)



.

.

.
に
.小
売
市
場
が
..不
、完
全
：.で
.そ
こ
.に
特
敗
市
場
乃
至.ホ
|
ル
：の
.、.い

う
--
1
顧
客
圏
1_ 

な
る
も
が
が
戴
に
成
立
じ
て
い
る
な
ら
嘿
货
べ
水
売
響
間
に
み
ら
れ
る
価 

一
格
維
持
へ
の
要
求
は
い
が
に
解
さ
る
べ
ぎ

で
あ
る
か
と
い

う

に

：あ
っ
た

。
.；そ
：し
'' 

て
が
か
る
要
求
が
不
断
に
強
く
荏
在
す
る
事
実
は
、
理
論
分
析
が
承
す
以
上
に

. 

小
売
商
は
、
：消
費
者
が
価
格
間
の
相
違
に
敏
座
で
あ
る
と

と

を

認
識
し
て
い

る 

証
拠
で
.あ
り
、
.従
：っ.て

そ

れ

は

又

：

「

価

格

競

争

の

'可

能

性

を

殆

ん

ど

排

除

し

て 

い
る
.

」

.

...
ス
ミ
.ス
、
ホー

ル
..の「

分
析
を
拒
否
す
る
基
礎-^
提
供
す
る
も
の.に
外
、 

な
ら
n

y
 

(

と
彼
等
ば
み
る。
.
' か
く
し
て
彼
等
は
ス
ミ
ス
、
ホi
ル
ベ
の
批
判 

を
、
需
要
：の
側
面
、
供
給
の
側
面
、
そ
し
て
オ
リ
ゴ
ポ
リ
ィ
理
論
の
妥
当
性
、

.
の

こ

れ

ら三
つ
の
点
か
ら
展
開
す
る。

.■

:
•
■

•

.

•

 

. 

.

先
ず
需
要
の
側
面
に
関
し
て
で
あ
る
が
、
：そ
：の
：批
判
は
小
売
サ
ー
ヴ
ィ
ス
に
：

.対
す
る
需
要
の
弾
カ
性
に
関
し
て
展
開
さ
れ
て
い
ゲ
。
即
ち
不
完
全
競
争
理
論

. 

は
小
売
商
.の
サ
ー
ヴ
ィ
ス
に
対
す
る
需
要
の
弾
力
性
は
有
限
で
あ
る
と
の
認
識

. 

に
立
つ
も
の
で
あ
る
が
，
し
か
し
こ
れ
は
あ
る
一
定
の
期
間
に
つ
い
て
Aる
な 

ら
ば
必
ら
ず
し
も
正
し
く
な
い0
即
ち
、「

も
し
彼
の
価
格
が
十
分
競
爭
的
で

な
.い
な
ら
ば
そ
の
頓
客
の.多
く
を
失
う
で
あ
ろ
う
し、
.
-

-
ま

た

顧

客

..の
購
買

慣
習
不
変
の
仮
定
も
必
ら
ず
し
も
正
し
く
な
い
。
.な
ん
と
な
れ
ば
主
婦
は
毕
に 

便
利
で
あ
る
と
い
う
理
由
の
み
で
特
定
の
小
売
機
関
.に
永
く
結
び
つ
け
ら
れ
て 

い
る
と
期
待
す
る
こ
と
は
必
ら
ず
し
も
妥
当
で
な
い
.か
ら
で
あ
る」

。
-そ
こ
で 

も
し
か
く
の
如
き
考
察
が
正
し
い
な
ら
ば
、

一
般
に
小
売
商
の
関
心
は
長
期
需

' 

要
に
お
か
れ
て
お
り
且
つ
そ
の
価
格
政
策
.の
基
礎
も
此
処
に
求
め
ら
れ
る
の
が 

说
1

で
あ
る
と
：い
う
理
由
か
ら
、

r
i
p

要
のs

間
的
非
弾
力
性
は
相
搿
钠
に
重.

.

要
な
も
の「

と
は
み
な
ん
難
い1-
.と

レ

わ

な

け

れ

ば

な

る

ま

い

。
.
'
た

し

か

に

小

売 

市
場
に
お
け
る
消
費
者
の
態
度
の
：

「

の
6
ま
さ
.

」

：(s
l
u
g
g
i
s
h
n
e
s
s
)

は
各
 々

の
小
売
商
に
競
争
的
価
格
べ
の
適̂
の
た
め
の
時
間
的
余
裕
を
与
え
る
で
あ
ろ
. 

5
。：
し
か
し
此
：の
タ
イ
ム
：
‘」

フ
グ
の
存
往
は
必6:
.ず
1.
も

~1
小
売
市
場
の
不
晃 

全
性
を
強
調
せ
し
め
る
に
十
分
な
基
礎
：で
は
#

1」

。
.か
が
る
意
味
の
不 

性
が
童
要
众
意
義
を%'
ち
う
る
の
は
た
だ
次
期
：へ
の
そ
の
反
響
を
無
視
し
て
、 

連
続
す
る
各
短
期
に
：お
比
る
利
潤
の1
^
<化

の

み

を

考

慮

し

て

^

^

す

る

場

合 

の
み
で
あ
る
が
、
し
か
し
が
か
る
ヶ
イ
ス
は
、
㈣
え
M

技
場
内
の
立
売
り
の 

如
き
極
め
て
例
外
的
な
ヶ
イ
ス
一
で
あ
り
、
こ
れ
を
一
双
^
す

る

こ

と

ば̂
■

正 

し
く
な
い
。'だ
が
此
め
タ
：イ
ム
 

'
.ラ

疒

と

の

_

:

で

此

処

に

指

摘

さ

る

べ

き

は 

広
告
を
ふ
く
め
た
販
靡
促
進
の
間
題
で
あ
.る
。'
此
の
タ
イ
ム
•
ラ
グ
の
存
在
は 

技
告
の
嘉
性
を
肯
定
す
る
も
の
で
あ
り
、
事
実
不
完
全
競
牵
理
論
の
一
つ
の 

足
場
は
此
の
点
に
と
そ
お
紙
れ
て
い
る
の
で
あ
る
が
、

'
し
.か
し
か
か
る
広
告
の 

有

効

性

をも

っ
て

'「

市
場
の
不
完
全
性
を
画
せ
し
め
る
こ
と
は
人
を
し
て
誤 

-ら
し
め
る

も
の
で
あ
るJ。

何
故
'な
ら
ば
、
今
日
広
告
の
果
た
.す
実
際
の
機
能 

は
I

た
と
え
そ
.の
意
因
に
お
.いV

は
特
殊
市
場
形
成
：の
.た
め
で
あ
ろ
う
と
も 

I

消
費
者
を
そ
の
阖
定
し
た
慣
習
か
ら
ふ
る
'い
出
す
こ

と

に
あ
る
と
考
え
ら 

れ
、
そ
れ
が
ま
た
：

「

競
争
的
販
売
促
進
活
動0
本
質
そ
0
も
の
に
外
な
ら
な
い 

か

ら」
.と

立

論
.し
.て
い
；る
。

第
二
の
供
給
の
侧
面
に
関
し
て
は
、
技
術
の
革
新
と
流
入
の
問
題
が
指
摘
さ 

れ
る
。
郎
ち
新
た
な
配
給
形
態

(

新
技
術
の
導
入
と
い
う"も
同
じ
で
あ
る
が) 

は
、.先
ず
低
価
格
政
策
を
も
：っ
て
そc>
-
市
場
支
配
を
試
み
る
の
が
常
'で
あ
る

が
、
.こ
の
よ
う
な
技
術
の
革
新
は
種
々
な
る
形
態
に
お
い
て
絶
え
ず
進
め
ら
れ 

て
お
り
、
そ
し
て
そ
れ
ら
が
消
費
者
の
購
貿
慣
習
の
変
化
と
価
格
競

#
の
.激
化
. 

を
導
い
て
い
：る
こ
と
は
ホ
豸_

®

*一
0

0
年
の
歴
史
に
て
ら
し
て
明
ら
か
で 

あ
る
0
小
売
商
業
に
お.け
る
技
術
革
新
の
特
徴^,
そ
れ
が
容
易
に
：且
つ
速
か
に 

他
企
業
に
よ
っ
て
模
倣
せ
ら'れ
る
と
い
う
こ
と
で
あ
る
。
従
っ
て
サ

！

ヴ
ィ
ス 

乃
至
謎
求
手
段
の
特
殊
性
に
も
と
づ
く
不
完
全
性
は
極
め
て
短
期
間
の
も
め
と 

な
り
、.

安
定
的
特
殊
市
場
の
考
え
方
は
否
定
さ
れ
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
。
夂

小 

売
商
業
へ
の
不
断
の
流
入
も
、

マ
ー.ジ
ン
の
安
定
並
び
に
特
殊
市
場
の
安
定
に.
 

対
す
る
攬
乱
的
要
因
で
あ
る
こ
と
は
否
定
で
き
な
い
。
ホ

ー

ル
の
分
析
に
お
い 

て
は
市
場
の
長
期
的
均
衡
が
想
定
さ
れ
、
正

常

の

#
在
が
指
員
さ
れ
て
い 

る
が
、
し
か
し
不
断
の
流
入

——

た
.と
え
そ
れ
が
お
ベ
れ
た
流
出
に
よ
っ
て
結 

局
は
相
殺
さ
れ
よ
う
ど
も

——

を
考
慮
す
る
と
き
、「

小
売
市
場
は
、
各
時
期 

に
お
い
て
.は
夫
々
均
衡
状
態
に
向
っ
て
進
み
つ
つ
あ
る
が
、
し
か
し
決
し
て
均 

衡
状
態
に
は
達
し
な
い
相
連
続
す
る
不
均
衡
な
段
階
を
経
て
進
行
し
.て
ゆ
く
も 

の

と

考

え

ら

城
；？

.

し

た
が'っV

そ

の

利

潤

も

決

し

て

.
正

常

利

潤

と

呼

ば

る

ベ 

き
も
の
で
は
な
く
、.か
か
る
攪
乱
に
よ
っ
て
振
幅'を
免
れ
え
な
い
こ
と
.は
如 

論
、
流
入
者
の
低
価
格
政
策
の
余
波
を
う
け
て
益
々
低
落
し
て
行
く
で
あ
ろ 

う
' 

.

.

.ソ

ニ

，
：、.
.
/
.
.
: 

'

,

.

第
三
の
批
判
は
オ
リ
ゴ
ポ
リ
ィ
理
論
適
用
の
妥
当
性
の
問
題
で
あ
る
が
，
ホ

. 

1
ル
夫
人
の「

願
客
？

の
㈣
豸
は
ヽ
あ
る
ー
ま
⑽
域
に
殳̂

し

う

る

砠

^

数 

に
は
お
の
ず
か
ら
一
定
の1

が
あ
る
と
.の
理
解
に
到
達
せ'し
め
、
従

っ

て
:.
t 

た
夫
人
は
こ
こ
に
オ
リ
ゴ.ポ
リ
ィ
理
論
適
用
の
必
然
性
を
見
出
し
た
。
そ
し
て 

:

小
売
商
集
に
お
け
る
競
争
の
側
面■

か
か
る
オ
リ
ゴ
ボ
リ
ス
一
ア
ィ
ッ
ク
な
相
互
依
苗
性
の
認
識
は
、
当

然

に

「

か
か 

る
事
情
は
、
現
存
販
売1

間
に
何
等
か
の
協
定
に
よ
る
価
格
競
争
の
排
除
を 

導
く
杭
す
、ベ
か
ら
ざ
る
誘
因
を
生
ぜ
し
め
、

.
た
.め
に
、
い
わ
ゆ
る
サ
ー
ヴ
ィ
ス 

の
形
式
で
：の
競
争
が
，そ
れ
に
と
っ
て
代
る
に
至
ら
：し
め
る
で
あ
ろ
う

」

と
い
わ 

し
め
た
と
解
さ
れ̂;
。.
'
'
,
.

と
H
Jろ
で
：フ
ッ
ド
.、
ヤ
ー
メ
イ
の
反
論
は
此
の
一
点
に 

か
か
っ
て
来
る
の
で
あ
る
が
、
彼
等
は
そ
れ
を
単
な
る

「

理
論
分
析
に
お
い
て 

し
ば
し
ば
用
い
ら
れ
る
：単
純
化.の
た
め
，の
仮
説
に
ず
ぎ
な
い

」

と
し
、
ま

た 

「

市
場
が
.は
っ
き
り
^

#
づ
.げ
ら
れ
て
.い
な
い
ま
実
の
下
で
は
十
分
な
説
明
力 

を
も
つ
も
の
で
は
な
と
断
じ
て
い
：

る

。
い
わ
ゆ
る「

顧
客
圏j

を
支
え
て 

い
る
も
の
は
、
.一
に
は
距
離
で
あ
り

1

に
.は
購
買
慣
習
乃
至
消
費
者
違
好
：の
個 

別
性
で
あ
る
^
、
前
者
に
：つ1>
'
-
.
て
は
交
通
、
通
信
機
関
.の
発
達
が
そ
め
重
要
性
を 

減
じ
て
お
り
、
ま
た
後
者
に
関
し
て
は
、
.既
に
先
に
ふ
れ
た
よ
う
な
理
由
か
ら 

1

般
に
そ
の
固
定
性
を
期
待
す
る
こ
と
は
許
さ
れ
な
い
。
従
っ
て
も
し
か
か
る 

「

顧
客
圏」

の
想
定
が
許
さ
れ
な
く
な
る
な
ら
ば、
. 

'
そ

し

て

：ま

た

小

売

企

業

が 

相
互
に
不
断
の
流
入
に
よ
る
攪
乱
的
影
響
の
下
に
あ
る
な
ら
ば

「

彼
等
相
互
間 

に
共
通
的
众
価
格
水
準
を
協
定
す
る
よ
う
な
傾
向

」

は
予
想
し
え
な
い
。
そ
し 

て
そ
こ
で
は
も
は
や
ホ
ー
ル
夫
人
：の
：い
う
よ
'う
な
；

「

自
分
も
生
か
し
他
人
.も
生 

-

か
す」

.よ
S
な
.状
態
を
予
想
す
る
こ
と
は
不
可
能
で'あ
ろ
う
。
特

に「

ホ
胄
胄 

業
’の
よ
う
な
産
業
に.お
.い
て
.は
、
' い
か
な
る
売
手
もII

#-
相
手
の
^
義
に
全
暢

. 

I

.

) 

-:

の
信
.を
置
％̂

と
は
許
さ
れ
な
い|_
.
'
:
と
^
>
0 
.ノ 

.こ
れ
を
要
す
な
に'

r
v

ッ
ド
：.
ヤ
ー
メ
イ
の
此
処
で
の
主
張
：は、

, 

の
想
定
を
否
定
し̂

調
オ
リ
，コ
ポ
リ
イ
の
可
能
性
を
、
従
っ
て
ま
た
小
売
商
業 

.

:.
五

九
.
0
1五'九

-



に
お
け
る
顧
格
協
定
の
可
能
性
を
も
同
時
に
否
定
ず
る
：こ
と
に
：よ

？
：

V
、

小
売 

商

業

，は

そ

れ

.

に
固
有
な
不
完
全
挫
の
故.に
、

店

舗

数

の

過

剰

化

と

価

格

の

不

，断 

©
引

き

五

げ.に
.
.り̂
消
^
|
?利
益
を
.い
^-
じ
各
し
く
害
す
る
と
の.、：：
ス
ミ
、..ス
.、；

:
ホ
.
Iル
夫
人
の
結
論
に
真
向
が
ら
反
対
の
立
場
を
表
明
し
よ
う
ど
し
た
も
の
で
：

.

.

•

 

.

.

.

.

あ
る
0
-か

り

に

明

示

的

に

で

：は

.な

.い
に
せ
よ
、
そ
れ
は
ア
ン
ド
リ
ュ
ゥ
ス
に
も 

i

.
で
あ
る
が
、.■小
売
商
業
は
い■ち
じ
る
.し

く

競

争

的

で

あ

る

と

主

張

す

る

，こ 

と
に
よ
.つ
て
、.消
費
者
利
益
を
害
す
る
ど'こ
ろ
'か
、
.'
-む
し
ろ
そ
れ
を
促
進.す
る
1 

も
の
で
あ
る
と
の
厚
生
的
判
断
を
行
お
う
と
レ
て
い
る
ヒ
七
は
十
分
伺
い
知
る

U
.
と
..

が
で
^b

。
.: 

:
-

.
' : 
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V 
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-
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我
々
は
小
売
商
業
が
完
全
競
争
の
典
型
的
例

で
あ
る
か
否
か
と
い.

う
開
題
で
：ス
ミ
ス
や
ホ
1

ル
未
人
と
.は
反
対
の
侧
に
立
つ
.こ
と
を
望
：む
も
の
：

:

で
は
&

い
0

我
々
も
小
虎
商
業
が
完
佥
餚
争
の
理
想
型
の
正
.確
且
つ
厳
密
な
:

V'

条
件
に
適
つ
.て
，：い
.る
：も
の
で
は
な
い
.と
：い
.：う

点

に

お

い

て

は

.
金

く

同

意

見

で 

.あ
る
。

だ
が
問
：題
の
蜜
点
は
：、

そ
の

不
完
全
性
の
程
度
及
び
性
質
は
、.

f

し 

て
小
売
取
揚
の
研
究
及
び
評
価
_に
当
>

て
競
争
的
側
面
を
強
調
す
る
よ
り
は 

不
完
全
性
を
強
調
す
る
.方
が
よ
り

?|
実
的
で
あ
る
と

い
い
：う
る
程
で
あ
る
か 

齊
か
と
い
う

こ

と
で
あ
る j

.
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以
上
小
売
市
場
に
お.け
る
独
占
理
論
の
適
用
及
び
そ
れ
：に
対
す
る
批
判
の
立

場
を
や
や
詳
細
に
論
じ
て
来
た
の
で
あ
る
が
、

.
7D
々
小
売
競
争
.の
問
題
が
独
占 

を

：—
-
*
方

の

極

と

し

競

争

を

他

方

の

極

と

す

る

い

わ

ば

そ

の

中

間

領

域

の

問

題

で

へ 

あ
り
、
山
川
.氏
も
指
摘
し
.て

い

る

よ

>
_
に

そ

れ

を

い

か

な

る

極

か

ら

把

掘

す

る 

か
の
差
と
し
て
此
の
論#
は
理
解
さ
る
べ
き
で
あ
ろ
う
。

し
か
し
乍
ら
か
か
る
解
釈
そ
れ
自
体
は
、
そ
こ
に
存
在
す
る
独
占
の
程
度
そ

..
 

,の
も
の
こ
そ
問
題
で
あ
る>
し
た
フ
'ッ
ド
、
ヤ
ー
メ\
•に
と
っ
て
十
分
満
足
し.
 

う

る

も

の

で

は

な

い

で

あ

ろ

う

し

、
泰

た

か

か

る

分

-^
-
に

何

が

し

か

の

政

策

的 

意
義
を
附
与
し
よ
う
と
す
る
我
.々

9

立

場

.か

ら

も

適

切

な

も

の

で

ば

な

い

。

V
た
し
，か

に

基

本

的
に

は
が
か.る

観

点.の
差
が
此
の
：論

争

の

.基

礎

に

存

す

る

と 

し
て
も
''
'
.此
の
論
#
の
中
で
は
複
雑
な
小
売
市
場
が
小
売
市
場--
*
'本

の

形

に

お

： 

い
て
と
り
上
げ
ら
れ
て
い
る
とこ
ろ

に

，両

者

の

対

立

を

一

義

深

：め

て

い

る

今

，，

一 

つ
，
の

原

因

が

あ

る

の

で

は

な

.い

か

と

の

疑

間

を

も

つ

。
此

の

論

争

の

.一
つ
の
係 

争
克
は
消
費
者
行
動
を
い
か
：
に
把
振
す
る
か
の
点
に
あ'っ
.た
と
思
.わ
れ
る
が
、
.
 

た
と
え
ば
酿
給
の
対
象
と
な
る
商
品
の
種
類
に
応
じ
て
消
費
者
の
と
る
行
動
は 

夫
々
異
な
っ
た
性
遭
を
帯
び
る
こ
と
は
、
我
々
の
日
常
経
験
す
る
と

こ

ろ

で
あ 

る
。
紙
数
の
.関
係
で
不
本
意
乍
ら
そ
の
詳
細
を
論
ず
る
こ

と
ル
で
き
な
い
が、
..

例
え
ば
ク
リ
エ•は
財
貨
を
臨
時
財
貨(m

e
r
c
h
a
n
d
i
s
e
s

 a
n
o
l
n
a
l
e
s
)

と
当

' 

.

 

-

.

.

. 
•

 

.

用

財

货(I
T
C
b
a
n
d
i
s

o>--.s C
o
m
t
e
s
)

に
区
別
し
、「

前
者
は
不
完
全
競 

争
の
典
型
的
市
場
に
か
な
ゥ
近
.い
も
の
で
あ
り
^
後
者
の
販
売
は
典
型
的
な
独 

■r
i
l的
市
場
に
極
め
て.近
似
し
た
も
の
で
あ
る

」

.と

.
の

ベ

て

い

る

_
?
此

処

で

き

«

小
売
商
業
に
お
け
る競
命
の
.
個
雨

財
貨
の
樹
念
が
意
味
す
る
も
の
は
日
常
頻
繁
に
購
入
さ
れ
，る
財
貨
で
あ
っ
て
、 

財
貨
の
観
点
か
ら
は
最
寄
品
な.る
概
念
に
一
致
し
て
お
り
、
こ
れ
に
対
し
臨
時 

財
貨
な
.る
語
は
極
く
ま
れ
に
購.入
せ
^
.れ
る
に
と
.ど
ま
り
且
：つ
そ
の
購
入
に
ゆ 

か
な
り
の
支
出
を
枠
を̂

た
が
，ケ
X
ま
た
そ
の
^
^
及
び
購
入
の
た
め
に
は 

か
な
り
の
畤
間
所
充
当'さ
.れ
る
財
貨
範
囲
で
あ.る
と
.い
ぅ
意
味
に
お
い.て
、
買 

廻
品
な
る
概
念
：に
相
似
し
て
い
る
。
.
か
か>9

財
貨
の
性
質
か
ら
し
て
、
当
用
財 

貨
の
分
野
に
お
い
て'は
、「

立
地
面
；で
の
競#
が
支
©
的
と
な
り
、

独
占
的
競 

#
が
存
在
す
る」

.が
、：r

臨
時
財
貨
の
.分

野

に

：
お

い

て

：
は

^

-

も

っ

と

も

罾

趴
 

品
及
び
半
贅
況
品
の
分
野.は
除
外
さ
る
べ
き
で
あ
る
が

——

不
完
全
で
は
あ
る 

が
し
か
し
活
潑
な
競
争
の
存
在
が
予
想
さ
れ
M

と
み
て
い
.る
。
勿
論
此
の
区 

分
の
仕
方
に
も
若
干
異
論
：は
あ
る
が
、
：

.し
：か
し
か
.か
る
|

^

ぞ

れ
自

体

は

我

 々

の
今
後
の
分
析
に
一.
つ
の
.方
向
を
暗
示
す
る
も
の
で
あ
る
こ.と
は
興
違
い
な
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